z

CON LA PARTICIPACION DE:

ANUARIO ) ®QRUTA
AI DE LA INNOVACION "“TRANSPORTE
2026 X

PRODUCTOS Y SERVICIOS
PARA EL TRANSPORTE

50- Andamur. Compromiso con la seguridad integral del transportista

52- Continental. La Generacién 5 impulsa la eficiencia y la sostenibilidad del transporte

54- DIESSA. Apuesta por la inteligencia artificial para impulsar la transformacion digital

56- Ford Pro. Transit: 60 afnos de innovacion, liderazgo y servicio

58- Mercedes-Benz Trucks. El eActros 600 prosigue su expansion por Europa

60- Meribia. De TMS a ecosistema que impulsa el transporte de carga en Espana

62- Michelin. Recauchutado seguro, rentable y eficiente

64- Moeve. Entrevista/ José Emiliano Pardo, director de Ventas Directas

66- TransFollow. Digitalizacion: hacia un futuro mas inteligente y conforme con la normativa

68- URVI. Recambios industriales Garmo, emblema de URVI en Castilla-La Mancha

A <
DIESSA @ Mercedes-Benz

i Ts' Trucks you can trust

ANdDAnMUR (Ontinental ol PRO" . ;

MV meribia moeve @rmnsm.w S
MICHELIN


https://www.rutadeltransporte.com/
https://www.andamur.com/
https://www.continental-neumaticos.es/products/truck/
https://www.diessa.es/
https://www.fordpro.es/es-es/
https://es.campaign.daimlertruck.com/ES_Prensa_2025
https://www.meribia.net/
https://pro.michelin.es/contacto
https://www.moeve.es/es/empresa/biocombustibles/hvo
https://www.transfollow.org/es/
https://urvi.es/

50

Andamur

COMPROMISO CON LA SEGURIDAD
INTEGRAL DEL TRANSPORTISTA

La inseguridad es una de las principales preocupaciones del transporte por
carretera. Miles de transportistas se enfrentan a diario a la incertidumbre de
no saber a qué riesgos pueden exponerse, especialmente en horario nocturno.
Proteger a estos profesionales y proporcionarles herramientas, servicios y
entornos que garanticen su bienestar integral debe ser una prioridad para las
empresas que gestionan areas de servicio.

Andamur, especializada en servi-
cios integrales para el transportista,
aborda la seguridad desde una pers-
pectiva global. Su objetivo es ofrecer
soluciones completas que cubran
no solo la proteccidn fisica, sino
también el confort, la alimentacion
y el bienestar de los conductores.
Gracias a esta filosofia, Andamur se
ha consolidado como una de las em-
presas mas confiables del sector.

Red de parkings de seguridad
certificados

La seguridad va mas alla de la pre-
vencion de robos: implica también
garantizar el descanso, la alimenta-
ciony la higiene adecuados. En este
ambito, Andamur ha desarrollado
una red propia de Parkings de Segu-
ridad en Espafia —como Andamur
La Junquera, Andamur Guarroman y
Andamur San Roman Il—, todos ellos
certificados conforme a los mas
altos estandares europeos.

Ruta del Transparte

—
PARKINGS DE SEGURIDAD

® Vvideovigilancia 24/7 sin puntos ciegos.
@ control de acceso por matricula o ticket.
® Acceso peatonal exclusivo mediante lectura de ticket.

@ Vallado perimetral superior a dos metros
con sistema antiescalada.

@ Barreras de entrada con faldones y lectura
automatica de matriculas.
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Estas areas de servicio cuentan con
la certificacion en categoria oro del
estandar europeo SSTPA (Safe and
Secure Truck Parking Areas), reco-
nocida en el marco del Reglamento
2022/1012 de la Comision Europeay
avalada por ESPORG (European Safe &
Secure Parking Organisation).

Asimismo, Andamur San Roman Il
cumple con los requisitos PSR (Par-
king Security Requirements) de la
TAPA (Transported Asset Protection
Association), logrando el nivel 2 de
certificacion. Gracias a este doble re-
conocimiento, se posiciona como
una de las pocas areas de servicio
en Europa en alcanzar ambos
estandares.

Con estas certificaciones, Andamur
refuerza su liderazgo en soluciones
seguras para el transporte profesional
internacional. Este proyecto ha sido
cofinanciado por el Mecanismo Co-
nectar Europa para el transporte de la
Unién Europea.

Seguridad en las transacciones

La seguridad también se extien-

de a las operaciones comerciales.
Andamur protege las transacciones
de sus clientes mediante airCODE,
un sistema antifraude avanzado que
genera codigos Unicos para cada re-
postaje, evitando el uso indebido de
tarjetas. Las tarjetas Andamur ofrecen
ademas control total sobre los con-
sumos, con limites personalizados y
alertas en tiempo real, garantizando
operaciones seguras y transparentes.

Bienestar fisico y mental

del transportista

Mas alla de la seguridad fisica, Anda-
mur promueve el bienestar integral
del transportista, con acciones que
fomentan habitos saludables y mejo-

@ MAS INFORMACION

—

MEJORAS EN ANDAMUR CONNECT

Andamur ha mejorado su area privada, Andamur Connect, para
hacerla “mas intuitiva y segura”. Ahora ofrece nuevas funcionalida-
des disefladas para facilitar y agilizar la gestion de flotas o garanti-
zar mayor controly seguridad en las operaciones, aportando solu-
ciones al sector y abordando desafios existentes, como el aumento
de robos y fraudes en las transacciones, o el incremento de los

costes globales de las rutas.

BENEFICIOS DE LA NUEVA VERSION DE ANDAMUR CONNECT:

©® Bloqueo y desbhloqueo de estaciones por tarjetay pais: los
gestores de flotas pueden decidir donde repostan sus choéferes,
adaptando las rutas a sus necesidades y reduciendo riesgos de

uso indebido.

©® Gestion de usuarios mas intuitiva: la administracion de
permisos y accesos es mas clara, visualy sencilla.

® Entorno mas agily visual: facturas, consumos, tarjetas, transitos

o contratos pueden consultarse de manera mas rapiday
eficiente.

ran su calidad de vida. La compafiia
trabaja para que cada area de ser-
vicio sea percibida como un “hogar

en la carretera”, ofreciendo calidez,

confianza y apoyo emocional a los
conductores.

Entre las iniciativas, se promueven
los habitos saludables, mediante la
instalacion de gimnasios y présta-
mos de bicicletas, como en Anda-
mur San Roman; y la promocién de

una alimentacion equilibrada, con
campafias informativas y consejos
de nutricion adaptados a las rutinas
del transporte por carretera.

Con mas de 35 afios de experiencia,
Andamur mantiene su compromiso
de cuidar de cada chofer que confia
en sus servicios, consolidando su
papel como referente en seguridad,
innovacion y bienestar para el trans-
porte profesional. i

Pol. Ind. Saprelorca, 30817 Lorca (Murcia) §, Tel.: +34 968102 000 R www.andamurcom Minfo®andamuccom

in linkedin.com/company/andamur/ f www.facebook.com/AndamurEurope/

www.instagram.conlandamureurope/ o wwwyoutube.com/©andomur3865
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Continental

CONTINENTAL: LA GENERACION 5
IMPULSA LA EFICIENCIA'Y
SOSTENIBILIDAD DEL TRANSPORTE

En un panorama del
transporte europeo cada
vez mas exigente, donde

la reduccion de emisiones,
el control de costes y la
adaptacion a la movilidad
eléctrica son imperativos,
Continental se posiciona
como un aliado estratégico
para las flotas. Su hoja de
ruta se basa en la innovacion
constante, con un enfoque
3602 en la eficiencia
operativa que abarca desde
la eleccion del neumatico
hasta su gestion integral a lo
largo de su vida util.

Salto adelante en rendimiento

y sostenibilidad

La presion sobre las flotas es real:
costes energéticos al alza, impues-
tos verdes y una regulacion cada vez
mas estricta. En este contexto, la ge-
neracion 5 de neumaticos para ca-
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SOLUCIONES DIGITALES PARA
UNA GESTION INTELIGENTE

La sostenibilidad no es solo un imperativo ético, sino también una ventaja
competitiva. Continental lo demuestra con soluciones integrales que van
mas alla del neumatico fisico. Las soluciones digitales de gestion de
neumaticos, impulsadas por tecnologia de vanguardia e inteligencia artifi-
cial (IA), se han convertido en un activo invaluable para las flotas.

La solucién ContiConnect representa la préoxima generacion en tecnologia
de gestion de neumaticos. Al proporcionar una vision globaly en tiempo
real del estado de los neumaticos (presion, temperatura, carga, velocidad y
desgaste), ContiConnect mejora significativamente la seguridad y la pro-
ductividad de las flotas. Esta plataforma digital apoya activamente el con-
cepto ‘Lowest Overall Driving Costs’ (LODC) de Continental, permitiendo
una gestion de flotas mas eficiente, predictiva y sostenible. La monitoriza-
cion constante permite identificar problemas antes de que se conviertan
en averias costosas, maximizando la vida util del neumatico y reduciendo

el consumo de combustible.

mion de Continental emerge como
una herramienta estratégica clave.
Neumaticos como el Eco5 vy el Effi-
cientPro5 estan disefiados para
ofrecer una baja resistencia a la ro-
dadura, un factor critico para redu-
cir el consumo de combustible y,

por ende, las emisiones de CO,. Esta
capacidad de integrar la eficiencia
desde la fase de fabricacion del ve-
hiculo subraya el liderazgo de Con-
tinental en la anticipacion de las de-
mandas del mercado y la normativa
ambiental.
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CONTINENTAL OFRECE
UN ENFOQUE 360° EN LA
EFICIENCIA OPERATIVA QUE

ABARCA DESDE LA ELECCION

DEL NEUMATICO HASTA SU
GESTION INTEGRALA LO
LARGO DE SU VIDA UTIL

Para el mercado de reemplazo, don-
de la rentabilidad es primordial, la
gama Conti Hybrid, con el Conti Hy-
brid HD5 a la cabeza, es un claro
ejemplo de cémo la ingenieria avan-
zada se traduce en una mayor durabi-
lidad y un menor coste por kilémetro.
Estos neumaticos estan disefiados
para ofrecer un equilibrio éptimo en-
tre kilometraje, traccién y resistencia
a larodadura, aspectos fundamen-
tales para la competitividad de cual-
quier flota.

Estrategia dual: fabricantes

y flotas

Continental comprende que las ne-
cesidades varian segun el cliente,
por lo que su compromiso se arti-
cula en dos frentes clave: el merca-
do de primeros equipos (OEM) y el
de reemplazo.

Para los fabricantes de vehiculos in-
dustriales (OEM), Continental es un
socio estratégico que garantiza el
cumplimiento de las regulaciones
mas estrictas y la optimizacién del
rendimiento desde el disefio. Su ca-
pacidad para desarrollar neumaticos

que cumplen con los mas altos es-
tandares de eficiencia y sostenibili-
dad permite a los fabricantes ofrecer
vehiculos mas competitivos y respe-
tuosos con el medio ambiente.

En el mercado de reemplazo, Conti-
nental se centra en maximizar la ren-
tabilidad de la inversion del usuario
final. La durabilidad, el rendimien-

to kilométrico y la eficiencia en el
consumo de combustible son pila-
res fundamentales, asegurando que
cada kildmetro recorrido sea lo mas
rentable posible para la flota.

VECTO y la resistencia

a la rodadura

La regulacion europea es clara: elec-
trificar no es una opcion, es una obli-
gacion. A partir de 2030, los camio-
nes deberan reducir sus emisiones
en un 45% frente a 2019, lo que afec-
ta directamente al disefio de flotas y,
crucialmente, a sus neumaticos.

El sistema europeo VECTO (Vehi-

cle Energy Consumption Calculation
Tool), que mide las emisiones de ve-
hiculos comerciales, incluye la resis-
tencia a la rodadura como uno de los
parametros clave. Los neumaticos de
baja resistencia a la rodadura de Con-
tinental, como los de la generacion

5, juegan un papel fundamental en la
mejora de la calificacion VECTO de
los vehiculos, contribuyendo directa-
mente a la reduccion de emisionesy
al cumplimiento de los objetivos
regulatorios. il

@ MAS INFORMACION
| 3

(ontinental %

VISION 2030
COMO PUNTO
DE PARTIDA

La sostenibilidad no es solo un
imperativo ético, sino también
una ventaja competitiva. Conti-
nental lo demuestra con solu-
ciones integrales que van mas
allé del neumatico fisico.

Las soluciones digitales de
gestion de neumaticos, impul-
sadas por tecnologia de van-
guardia e inteligencia artificial
(IA), se han convertido en un
activo invaluable para las flotas.

La solucion ContiConnect re-
presenta la proxima generacion
en tecnologia de gestion de
neumaticos. Al proporcionar una
vision globaly en tiempo real del
estado de los neumaticos (pre-
sion, temperatura, carga, veloci-
dad y desgaste), ContiConnect
mejora significativamente la
seguridad y la productividad de
las flotas. Esta plataforma digi-
tal apoya activamente el con-
cepto ‘Lowest Overall Driving
Costs’ (LODC) de Continental,
permitiendo una gestion de
flotas mas eficiente, predictivay
sostenible. La monitorizacion
constante permite identificar
problemas antes de que se
conviertan en averias costosas,
maximizando la vida util del
neumatico y reduciendo el con-
sumo de combustible.
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DIESSA

DIESSA APUESTA POR LA INTELIGENCIA
ARTIFICIAL PARA IMPULSAR SU
TRANSFORMACION DIGITAL

La compaiia madrileia DIESSA, especialista en recambios visibles de calidad equivalente
al original para vehiculo industrial (camion, remolques y autobuses), ha dado un paso mas
en su estrategia de innovacién con la implantaciéon de soluciones de inteligencia artificial
(1A) en distintas areas de la empresa.

Pocas son las empresas que
llegan a cumplir 60 afios de vidayy,
aunque 60 es solo un numero, DIES-
SA o celebra con la legitimidad que
la historia les ha dado, porque si ha
llegado a este punto es porque ha sa-
bido transformarse.

Y esto tras digitalizar gran parte de
sus operaciones logisticas y comer-
ciales, la apuesta por la Inteligencia
Artificial confirma su compromiso
con un modelo de empresa innova-
dor, sostenible y preparado para los
retos del futuro.

La aplicacion de la Inteligencia Artifi-

cial ha permitido optimizar procesos
en administracion, compras y conta-
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bilidad, apoyando al equipo en la ges-
tion diariay mejorando la eficiencia
operativa. Para llevar a cabo esta ini-
ciativa, DIESSA cuenta con un socio
tecnoldgico especializado en Al, con
el que esta desarrollando un plan de
adopcion de IA ajustado a sus nece-
sidades. Este movimiento se enmar-
ca dentro del objetivo de DIESSA de
liderar el sector a través de la inno-
vacion tecnoldégica, aprovechando

el potencial que la digitalizacion ha
dado a Diessa para ofrecer un servi-
cio mas agil y competitivo.

Hoy Diessa es una empresa de ca-
rroceria volcada en el progreso y la
innovacion, tecnolégicamente desa-
rrollada, con pasos muy avanzados

hacia su digitalizacion e informatiza-
cion, centrada en los clientes y fir-
memente convencida de afrontar lo
que esta por llegar tanto en carro-
cerfa como en las partes visibles del
vehiculo industrial.

Actualmente, DIESSA ha traslada-
do su centro logistico digitalizado
mediante un acuerdo con Maersk a
unas instalaciones de mas de 6.000
m? en las que se estan movien-

do 360.000 unidades de producto y
6.000 referencias de carroceria, ilu-
minacion y espejos. Son numeros
crecen cada afio: de hecho la estra-
tegia de comercializacion de DIES-
SA abarca ya a clientes de Europa,
América, Africa y Oriente Medio. En
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ECONOMIA CIRCULAR,
RESPONSABILIDAD SOCIAL
Y SOSTENIBILIDAD

Para DIESSA tiene especial interés su pleno apoyo a la economia
circulary las buenas practicas en sostenibilidad y responsabili-
dad social. Por ejemplo, sus instalaciones logisticas cuentan con
paneles solares que permiten un autoabastecimiento energético
proximo al 100% y embalajes de cartdn totalmente reciclables.

Ademas, desde hace mas de cuatro afios, la compafiia promo-
ciona el trabajo remoto donde se auna el ahorro en huella de
carbono con el fomento de la conciliacién laboral de sus trabaja-
dores. Y el nivel de digitalizacién con el que cuenta DIESSA per-
mite una completa gestion en remoto de los equipos comercia-
les, de atencion al cliente, logisticos y administrativos.

Actualmente se vive una revolucion del sector de la automo-
cion, donde nuevas tecnologias estan irrumpiendo y DIESSA ha
puesto el foco en el futuro. Es el caso de la inclusién de la elec-
trénica en las piezas (ya presentes en su portfolio), hacia el ve-
hiculo conectado, y donde la empresa esta trabajando codo con
codo con los principales fabricantes para estar preparados para
su comercializacion.

DIESSA se ha convertido por méritos propios en uno de los refe-
rentes del sector, haciéndose un hueco en el mercado interna-

cionaly participando de manera global en todos los aspectos
del negocio, asi como en las relaciones institucionales, para
poder ofrecer a los clientes una alternativa de calidad, acorde
con los nuevos modelos y tendencias del mercado, y con una
vocacion de servicio hacia el cliente que les ha convertido en la

marca que hoy es.

tiempo real se hace una gestion in-
formatizada de cada pedido que
entra con un tiempo de respues-
ta minimo. Este hecho, junto con
una perfecta integracion informati-
ca con las empresas de transpor-
te, permite dar respuesta en 24 ho-
ras a los pedidos que reciben, e in-
cluso en volumenes grandes al res-
to del mundo.

Por tanto, la primera milla B2C, la
media milla B2B y la ultima milla B2C
son ambitos que estan totalmente
controlados. Este proceso ha signi-
ficado la practica digitalizacion de la
compafiia, asi como la inclusion de
nuevos procesos informaticos don-
de las compras, gestion de pedidos,
sostenibilidad, trazabilidad y aten-
cion al cliente se han maximizado
para poder ofrecer un servicio de ex-
celencia. Actualmente el 90% de los
procedimientos son digitales contan-
do con un importante soporte tecno-

DIESSA ofrece un
producto que supone
una alternativa real
y eficaz al producto
original

logico para acometer las compras y
los cientos de pedidos diarios.

Crecimiento del 70%

DIESSA hoy es una empresa mas
grande tras registrar un crecimiento
del 70% en los ultimos cinco afios,
digitalizada e informatizada, y con
una reputacion solvente en el mer-
cado nacional e internacional. Su
éxito esta marcado por un equipo
de la mas alta cualificaciéon profe-

MAS INFORMACION.
DIESSA. X

sional y compro metido con una fa-
bricacion de alta calidad, por lo que
ofrece un producto que supone una
alternativa real y eficaz al produc-
to original.

Sus piezas de carroceria estan certi-
ficadas, y las piezas de iluminacion y
espejos con certificacion CE y EMark.
Y ofrece una excelente durabilidad y
compatibilidad electromagnetica a un
precio competitivo. Esto es fruto de
su plena implicacién en los procesos
productivos, de la seleccion de los
mejores fabricantes y proveedores
internacionales y de pruebasy test de
calidad que garantizan de forma per-
manente el cumplimento de todas
las normativas internacionales. i

[E]2 ]
. o

X info@diessa.es & (+34) 916 347 655
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Ford Pro

FORD PRO CELEBRA EL 60 ANIVERSARIO DE SU MODELO MAS ICONICO

60 ANOS DE INNOVACION,
LIDERAZGO VY SERVICIO

Ford celebra el 60 aniversario de la Transit con un homenaje a sus seis décadas de
liderazgo en el mercado de vehiculos comerciales, siendo un estandarte de la innovacion
y la productividad. Desde su lanzamiento en 1965, la familia Transit se ha expandido con
modelos como la Transit Connect, Custom y Courier, adaptandose a diversas necesidades
y consolidando su éxito de ventas a escala global.

La gama Transit, que cuenta
hoy en dia con versiones electrifica-
das en todos sus modelos, ha mar-
cado un hito en el mercado, convir-
tiendo a Ford Pro en la marca de ve-
hiculos comerciales mas vendida en
Europa en los Ultimos diez afios de
forma ininterrumpida.

1965 — 1978: Mk1, el nacimiento
de un icono

En 1965 arrancé una nueva era para
los vehiculos comerciales con la fa-
bricacion de la primera Ford Tran-
sit Mk1, que ofrecia una capacidad
de cargay unarobustez descono-
cida hasta la fecha asi como un di-
sefio modernoy practico. Tras una
actualizacion en 1975, la unidad un
millén no tardo en salir de la cadena
de montaje.
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FORD PRO: IMIPULSANDO
LOS NEGOCIOS HACIAEL FUTURO

@ Ford Pro es la division global dedicada a optimizar las operaciones
comerciales a través de un ecosistema completo de soluciones de
software, servicios, recarga y financiacion diseiiado para mejorar la
productividad y la eficiencia de empresas de todos los tamafios.
FordLiive es el sistema de conectividad avanzado que permite maxit
mizar el tiempo de actividad de los vehiculos y aumentar la
productividad.

@ A esto se suma el paquete Ford Power Promise, que da solucién a to-
das las necesidades de recarga de las empresas, tengan estas el ta-
mafo que tengan.

@ Por su parte, la herramienta Ford Pro Telematics ayuda a los gestores
de flotas a conocer datos como el estado de sus vehiculos, su locali-
zacién o el consumo de combustible, lo que optimiza la actividad de
las furgonetas y la productividad de los negocios.
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E-TRANSIT, LA
ELECTRIFICACION DEL
TRANSPORTE URBANO

PRO

@® E-Transit ejemplifica como la electrifica-
cion del transporte urbano puede transfor-
mar la logistica hacia un modelo mas limpio
y eficiente. En DHL Express, este tipo de
vehiculo permite realizar entregas y recogi-
das urbanas con cero emisiones, apoyando
el objetivo global del Grupo DHL de alcanzar
emisiones netas cero en 2050 sin compro-
meter la productividad en la ultima milla.

@ Elpotencial de la E-Transit es ideal para las
grandes flotas, pero también para las py-
mes y auténomos. Es el caso de Eboca, em-
presa de vending especializada en café. Con
una flota de mas de 50 vehiculos Ford, la
compaiiia optimiza su productividad gracias
a la movilidad cero emisiones de la E-Transit
para garantizar una distribucién de sus pro-

ductos mas limpiay eficiente, alineandose

perfectamente con su filosofia sostenible y
contribuyendo a la reduccién de su huella
de carbono, a la vez que se beneficia el me-
nor coste de uso y propiedad que supone
este vehiculo (hasta un 40% menos con
respecto a uno de combustion).

1978 - 1986: Mk2, evolucion
eficiente y consolidacion diésel
Esta generacion fue disefiada para
ofrecer alin mas espacio bajo el capo,
lo que permitia albergar tanto mo-
tores de gasolina como los cadavez
mas demandados propulsores diésel.
Llegd asi el motor diésel DI de 2.5 li-
tros, que mejoré el rendimiento y op-
timiz6 el consumo de combustible en
hasta un 24%, un avance crucial para
los operadores de flotas.

1986 - 2000: Mk3, la revolucion
aerodinamica en el transporte
Un novedoso disefio definio la Transit

La E-Transit de dos toneladas
es el buque insignia de esta
nueva gama, concebida

con una vision global y
desarrollada para su venta

en seis continentes

Mk3, que ofrecia el mejor coeficiente
aerodinamico de su clase (0,37). Fue
actualizado en 1994 con un frontal
renovado que la hacia aun mas
reconocible.

2000 - 2006: Mk4, premiada

por su innovacion en traccion y
motorizacion

Esta generacion introdujo en primi-
ciala posibilidad de optar por trac-
cion delantera o trasera construi-
das, al tiempo que marcé la llegada
del nuevo motor diésel common-rail
de Ford, el Duratorg TDCi, que me-
joro el rendimiento y la economia de
combustible.

2006 - 2014: Mk5, rediseiio
exitoso y traccion inteligente
Llegd al mercado con un disefio ex-
terior renovado, un habitaculo nuevo
con la palanca de cambios en el sal-
picaderoy traccion total inteligente.
En 2012 llegd la nueva Transit Custom
de unatonelada, un modelo de indu-
dable aceptacion comercial desde su
lanzamiento.

2014: Mk6, la expansion
estratégica de la gama Transit

La Transit Mk6 de dos toneladas

es el buque insignia de esta nue-
va gama, concebida con una visién
global y desarrollada para su venta
en seis continentes. Ese mismo afio
aparecen las Transit Connecty la
Transit Courier.

En 2022, la Transit marco otro hito

con la versién 100% eléctrica, que hoy
ofrece hasta 519 km de autonomia.
Ademas, la Transit Custom Hibrida
Enchufable (PHEV) combina un mo-
tor de gasolina con uno eléctrico para
ofrecer hasta 76 km de autonomia
eléctricaen ciudad. Y la Connect Hibri-
da Enchufable (PHEV) equipa un mo-
tor de gasolina EcoBoost de 1.5 L junto
auno eléctrico, con 150 cvy 350 Nm
de pary una autonomia eléctrica de
hasta 149 km (WLTP) en ciclo urbano. il

Q MAs INFORMACION.
Ford.

900807090 | fordpro.es/es-es/
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EL eACTROS 600 DE MERCEDES-BENZ TRUCRS
PROSIGUE SU EXPANSION POR EUROPA

El Mercedes-Benz eActros 600, el camion eléctrico de la

marca alemana destinado al transporte de larga distancia,

continla su expansion a lo largo y ancho de Europa con la
entrega de unidades a diferentes empresas establecidas
en diferentes paises del Viejo Continente. En Espaia ha

tenido lugar la entrega de dos unidades a la empresa
Transbernal, ubicada en Lérida.

El modelo eActros 600 de
Mercedes-Benz Trucks es la propues-
ta de la marca alemana para el trans-
porte pesado de larga distancia con
propulsion eléctrica. Este innovador
vehiculo ha marcado ya un hito en la
historia de la propulsion eléctrica
aplicada al transporte de mercancias
de larga distancia con cero emisiones,
celebro¢ afinales de 2023 su estreno
mundial y menos de dos afios des-
pués las entregas de unidades se
suceden alo largo y ancho de Europa.

Ruta del Transparte

La elevada capacidad instalada de la
bateria, de mas de 600 kWh y un nue-
VO eje motriz eléctrico especialmen-
te eficiente desarrollado internamen-
te permiten que el camidn eléctrico
afronte desde una nueva dimension
para los transportistas la realizacion
de rutas prolongadas con una alter-
nativa tecnolégica perfectamente
definida frente a los motores térmi-
cos y con autonomias de hasta 500
kildmetros sin recarga intermedia
para pesos de 40 toneladas, una au-

tonomia que puede superarse en fun-
cion del estilo de conducciony la ruta.

Gabriel Bernal, CEO de la empresa
Transbernal, muestra su convenci-
miento en las prestaciones de este
modelo tras haberlo probado de for-
ma previa a la adquisicion de las ci-
tadas unidades en diferentes rutas
en condiciones reales operativas y
llegando a comprobar una autonomia
real récord en un recorrido concre-
to de 696 kilometros (551 kildmetros
recorridos y una autonomia restante
de 145 km).

“Puedo asegurar que las tractoras
eléctricas ya son dptimas para trans-
porte nacional y es posible realizar
muchos kilometros”, valora Gabriel
Bernal. “Se pueden hacer rutas real-
mente largas y amortizar la inversion
de forma rapiday efectiva’, certifica,
para avanzar que las nuevas tracto-
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ras eActros ya incorporadas a la flo-
ta de la empresa realizaran una me-
dia mensual de 15.000 km a18.000 km
mensuales.

Expansion europea

La expansion del Mercedes-Benz
eActros 600 incluye su operativa en
diferentes flotas europeas. En Alema-
nia, Logistik Schmitt lleva varios afios
confiando en los camiones eléctricos
a bateria de Mercedes-Benz Trucks y
el pasado mes de julio recibio los cin-
co primeros de un total de 23 camio-
nes eActros 600.

En Paises Bajos, Simon Loos Logistik
comenzd en verano a operar sus dos
primeros eActros 600. Antes utiliza-
ba eActros 300 en rutas de hasta 300
kilbmetros, pero ahora el ambito de
aplicacion se

ha ampliado
a distancias

Se pueden de hasta 500

h kilbmetros.
acer rutas En Bélgica,
realmente largas vu-wmilktrans
y amortizar la y Sovedo Lo-
inversion de gistics ope-
ran con eAc-

formarapiday
tros 600 para

H ”
efectiva la logistica de
Gabriel Bernal, recogida de
CEO de Transbernal eche,yen

Austria Friedl,
especializada en soluciones de trans-
porte nacional e internacional con
control de temperatura, recibié en ju-
lio su primer eActros 600.

En Francia, Transports Derocq en-

vio en julio una clara sefial de futuro
con su primer eActros 600. La em-
presa familiar esta especializada en el
transporte refrigerado y entra en una
nueva fase de movilidad sostenible
con el camidn eléctrico. Por su parte,
Hived, en Reino Unido, ha encargado
un total de nueve eActros 600, mien-
tras que en Suiza Emmi Group ya
cuenta en su flota con este innovador
camién y en Italia Brigo-Breathe New
Energy dispone de tres eActros 600 y
dos eActros 300. 1

—

Gabriel Bernal
CEO de Transbernal Logistica

“LACLAVE PARAQUEELTCOSEA

@ MAS INFORMACION

FAVORABLE ES RECARGAR AL MENOS
EL 75% DE LAS CARGAS
EN NUESTRAS INSTALACIONES”

<Qué balance hace de la apuesta por el eActros 600 en su flota?
La decision de compra estuvo motivada por el rango de autono-
mia, que se sitla entre 500-600 km de media, ademas de sus
prestaciones, ya que dispone de 804 CV

de potenciay cuenta con suspension

integral en ambos ejes, al tiempo que la

marca da un ciclo de vida de hasta1,2

millones de km para las baterias garan-

tizando una SoH (State of Health= Esta-

do de Salud) inferior al 80%. Espero

llegar a realizarle minimo 1,5 millones de

kilbmetros sin preocupaciones.

iCuales son las claves para lograr un

TCO favorable frente a camiones diésel?

La clave para que el TCO sea favorable

es poder recargar al menos el 75% de las

cargas en nuestras instalaciones, ya que asi reducimos el coste
energético en comparacion al gasoleo en un 30%. Con cifras en la
mano, el gasoleo consume en mi ruta una media de 30 /100 km x
1 euro coste el litro sin IVA arroja un total de 30 euros cada 100
kilometros.

Al mismo tiempo, el camidn eléctrico cargando el 75% en nuestro
cargador y 25% externo consume de media 110 kW/100 km con un
coste de 8,25 euros en nuestra base para un ahorro de 13,5 euros
cada 100 km x 12.000 km al mes para un total de 1.620 euros mes.
Si realizo la carga del100% en mi red, el ahorro es de 2.280 euros
mes. Ademas, con estacion fotovoltaica el ahorro es de 3.000
euros al mes.

£Qué aspectos frenan el avance hacia la electromovilidad

en el transporte pesado?

Falta infraestructura de cargadores para ofrecer apoyo en las
rutas largas. Y es clave el elevado precio del vehiculo eléctrico

asi como el coste inicial para instalar un cargador potente en la
empresa.

También existe desinformacion y desconocimiento sobre el ca-
mion eléctrico y una tendencia al negacionismo por parte de algu-
nos transportistas. Y deberia existir un impulso real desde los
organismos publicos con incentivos a la descarbonizacién: no veo
necesario el desembolso de dinero por parte del Gobierno, ya que
creo que seria mas sencillo aplicar la reduccién de impuestos en
las empresas que invierten en la descarbonizacion.

R www.mercedes-benz-trucks.com
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Meribia

DE PIONEROS DEL TMS A CREADORES DE UN ECOSISTEMA COMPLETO

DE TMS A ECOSISTEMA
OUE IMPULSA EL TRANSPORTE
DE CARGA EN ESPANA

Desde su fundacion en 1994, Meribia ha acompanado a las empresas de transporte
en cada transformacion del sector. Lo que comenz6 como un software de gestion

de trafico se ha convertido en un ecosistema integral, capaz de conectar todas las
piezas de la organizacion: desde la planificacion de rutas hasta la gestion financiera,
pasando por la relacion con los conductores y la administracion general.

Hoy, hablar de Meribia es hablar de una e

plataforma que crece al ritmo de las empresas,

»

adaptandose a su tamafio, a su modelo opera- LATECNOLOGIA QUE SE
tivo y a la normativa espafiola. Una herramienta ADAPTA A LAS PERSONAS
creada con conocimiento local, que entiende
coémo se trabaja en el transporte de carga te- ® Detras de cada empresa de transporte hay perso-
rrestre en nuestro pais, y siempre al lado de los nas: gestores, choferes, administrativos, responsa-
clientes. bles de trafico...y Meribia trabaja pensando en

ellos. Su enfoque no es imponer tecnologia, sino
Un ecosistema que cubre toda la empresa hacerla cercanay util.
Meribia ha logrado algo que muchas empresas
del sector llevaban tiempo esperando: una so- @ Por eso, el acompafiamiento, la formaciony la
lucion que no se limita al trafico y la flota, sino atencion directa siguen siendo parte esencial del
que integra todas las areas de la empresa bajo servicio. Porque la digitalizacion solo tiene sentido
un unico sistema. si mejora la forma en que las personas trabajan
Meribia Transporte (TMS): el nucleo operativo. cada dia.

Permite planificar viajes controlar costes, ges-

60 Ruta del Transparte
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tionar mantenimientos, surtidores,
neumaticos, talleres y obtener una
vision clara de la rentabilidad de
cada servicio.

Meribia Transporte Mobile: la App
que conecta directamente a los con-
ductores con la oficina, con envio de
viajes, trazabilidad en tiempo real,
intercambio documental y comuni-
cacién instantanea.

Meribia Gestidn: el sistema que
unifica lo operativo con lo adminis-
trativo: ventas, compras, almacén,
facturacion y gestion comercial, todo
conectado.

Meribia Sede Electrénica: es la pla-
taforma de gestion documental

para clientes o proveedores de los
clientes Meribia. Una forma facil de
conectar atodos los actores del
proceso.

Verifactu y cumplimento normativo:
Meribia se certifica como software
apto para Verifactu, el nuevo sistema
de facturacion verificable obligato-
rio a partir de 2026. Una vez mas,
Meribia se adapta a la normativa para

66

Queremos que nuestros clientes no vean Meribia
como un software, sino como el ecosistema tecnolégico
sobre el que su empresa crece y evoluciona”

“Nuestro compromiso es acompanar al cliente en su
evolucion. Crecer juntos. Si ellos cambian, nosotros
debemos estar preparados con antelacion”

Alma Maldonado, CEO Unicom Software

ofrecer a sus clientes tranquilidad y
cumplimiento desde el primer dia.
e-CMR y documento de control:
trabaja de forma digital los documen-
tos clave de las empresas, ajustando-
se de nuevo a las normativas vigentes.
Todos los productos Meribia son to-
talmente integrables, de forma que
cada empresa elige hasta donde
quiere llegar con la digitalizacion de
procesos. Elobjetivo de Meribia es
que su software se adapte en todo
momento tanto al tamafio como a las
necesidades de la empresa, Meribia
esta concebido para centralizar la in-
formacion en un uUnico software. Las
distintas opciones que ofrece Meribia
permiten “crear un software a medida”
en funcion de las necesidades.
Integraciones con partners tecnolo-
gicos: parte clave del valor de Meribia
esta en sus alianzas estratégicas con
otros proveedores del sector: GPS,
eCMR, herramientas financieras y de
automatizacion. Gracias a estas inte-
graciones, las empresas disfrutan de
una experiencia fluida, coherente y

sin duplicidades, donde todo funciona

como un solo sistema.

Siempre un paso por delante
Meribia no se limita a seguir el ritmo
de la digitalizacion: intenta adelan-
tarse a las nuevas exigencias. Cada
nueva funcionalidad nace de escuchar

@ MAS INFORMACION

% www.meribia.net

¥ comercial@unicom.es

_

MUCHO MAS
QUE UNTMS

® Meribia presenta hoy mu-
cho mas que un TMS: es
una forma de entender el
transporte moderno, donde
la tecnologia se convierte
en un aliado natural del
negocio. En un momento en
el que la eficiencia, la nor-
mativa y la conectividad
son clave, Meribia se con-
solida como el ecosistema
de referencia para las em-
presas de transporte que
valoran la importancia de
la digitalizacion. Ofrecen
todos los procesos interco-
nectados en un mismo sis-
tema.

a sus clientes, entender sus retos y
necesidades y anticiparse a lo que
viene. 2026 no sera una excepcion,

el equipo ya trabaja en nuevos de-
sarrollos que responden a las nece-
sidades futuras del transporte, con

la misma filosofia que ha guiado a la
empresa desde su origen -hacer mas
facily eficiente la gestion diaria de las
compafiias de transporte-. i

S, 950570506
in @ @meribiasoftware
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Michelin

MICHELIN AMPLIA LA OFERTA REMIX 2 Y COMPLETA SU MODELO MULTIVIDA

RECAUCHUTADQO MICHELIN,
SEGURO, RENTABLE Y EFICIENTE

Desde 1923, Michelin disefia neumaticos de camion
recauchutables con carcasas robustas capaces de
soportar varias vidas utiles. Esta técnica sigue vigente
100 afios después, ofreciendo seguridad, rentabilidad
y eficiencia para el transporte por carretera.

El recauchutado forma parte de
una estrategia integral que ayuda a
las empresas de transporte a reducir
su huella medioambiental y optimizar
Sus costes operativos. En un escena-
rio como el actual, en el que las gran-
des compafifas ya solicitan pruebas
de que las empresas de transporte
estan trabajando para reducir su hue-
lla de carbono. el recauchutado y el
modelo Multivida son herramientas
clave para cumplir con estos
requisitos.

La estrategia de Michelin en el am-
bito del neumatico recauchutado
permite ofrecer en algunas gamas
hasta seis vidas Utiles por neumatico
gracias a reesculturados y recauchu-

*No siempre los dibujos son iguales

Ruta del Transparte

tados sucesivos. Y con el segundo
renovado REMIX 2, combinado con
el reesculturado, se aporta un incre-
mento del 375% en rendimiento kilo-
meétrico y un =33% de reduccion del
coste/kilometro.

Ademas, el proceso de recauchutado
incluye una rigurosa inspeccion de
86 puntos de control y la utilizacion
de materiales premium, con los mis-
mos compuestos y dibujos® que los
neumaticos nuevos Michelin.

_

ENFOQUE
INTEGRAL,

MAS ALLA DEL
RECAUCHUTADO

Reduccion de emisiones de
CO,:masde 11,6 t por cada100
neumaticos recauchutados,
equivalen a5 tde materiano
consumiday mas de6tde CO,
no emitidas alaatmdsfera.

Ahorro de materias primas: 50
kg menos por neumatico res-
pecto auno nuevo.

Reduccion de residuos: cada
neumatico recauchutado
evita elreciclaje de uno nuevo.

Certificado en asociacion
con DEKRA de ahorro de CO,
paraflotas.

Los neumaticos renovados Michelin Remix
utilizan los mismos compuestos de gomay
dibujos que los neumaticos nuevos Michelin

A indice
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La solucion Michelin REMIX 2 ofre-

ce un segundo renovado disponible
para los neumaticos del eje motor

en los modelos X Multi D, X Multi HD

Dy X Multi Grip D para una utilizacion
polivalente regional en las dos medi-
das mas habituales del transporte de
mercancias por carretera (315/70 R
22.5y 315/80 R 22.5), completando la
oferta en el segmento de Obray Mixto
con la gama X WORKS. El desarrollo de
Michelin REMIX 2 permite a los trans-
portistas extender la vida de los neu-
maticos disminuyendo los costes de
explotacion mediante un modelo Mul-
tivida que comienza tras el primer uso.

Mismo nivel de seguridad

Los neumaticos recauchutados ofre-
cen los mismos niveles de seguridad
y prestaciones que los neumaticos
nuevos. Para alcanzar estas optimas
prestaciones, el neumatico recauchu-
tado debe cumplir condiciones estric-
tas en cuanto a calidad de la carcasa,
experiencia del recauchutador y pun-
tos de inspeccion.

Asi, la carcasa debe ser de alta calidad,
resistente y disefiada para aguantar
varias vidas Utiles, el recauchutador
debe tener una larga experiencia pro-
fesionaly contar con materiales de
primera calidad. Con un total de 86
puntos de inspeccion, la experiencia
de los operarios en el proceso de
recauchutado es crucial para la se-
leccion, inspeccion, reparacion y pre-
paraciéon de carcasas y para garantizar
la calidad y fiabilidad de los productos
terminados.

L

MICHELIN

—

TECNOLOGIA

DEVANGUARDIA

@ Elavanzado proceso de recauchutado de Miche-

lines posible gracias a laintegracién de tecnolo-

gias patentadas por Michelin en el disefio y fabri-
cacion del neumatico nuevo que favorecen su

renovado, como Powercoil, Duracoil e Infinicoil.

@ Enconcreto, latecnologia Infinicoil consiste en el cinchado de la estruc-

turade lacarcasacon un cable de acero enrollado en espiral, lo que

refuerzala estructura de los neumaticos y permite una mayor estabili-

dadyresistenciade lacarcasaalo largo de todo el ciclo de vida del neu-

matico. Ademas, esta tecnologia consigue un desgaste mas uniformey

reduce laresistenciaalarodadura. Gracias a Infinicoil las carcasas Mi-

chelin son referenciaen robustez, duraciony calidad, y la posibilidad de
este segundo recauchutado minimiza elimpacto medioambientaly
maximiza el aprovechamiento de los recursos.

Un neumatico
recauchutado
es un 40% mas
econémico que un
neumatico nuevo
equivalentes

@ MAS INFORMACION

Condiciones a cumplir

La monta de neumaticos recauchu-
tados de un mismo eje deben tener
las mismas caracteristicas, como
igual marca de recauchutador, mis-
ma dimension, modelo y categoria
de utilizacion y mismos codigos

de carga y velocidad. Michelin solo
recomienda montar los neumaticos
recauchutados en los ejes motor y
portador. i

R https://pro.michelin.es/contacto

Michelin Espaia Portugal, S.A.

Direccién comercial. Ronda de Poniente, n°6 -28760 Tres Cantos (Madrid)

& Tel.: +34 914105 000
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Moeve

ENTREVISTA

José Emiliano Pardo Martin,
DIRECTOR DE VENTAS DIRECTAS EN MOEVE

66 5uscamos FaciLTAR UNA
TRANSICION ENERGETICA ACCESIBLE,
INMEDIATA Y CERTIFICABLE PARA EL
TRANSPORTE POR CARRETERA 99

José Emiliano Pardo Martin, director de Ventas Directas en Moeve, explica

la apuesta de Moeve por el diésel renovable HVO 100 para la descarbonizacién
del transporte terrestre. Enumera sus ventajas medioambientales y detalla

la estrategia activa para garantizar su disponibilidad a través de estaciones
de servicio de Moeve ubicadas en corredores logisticos estratégicos y con
entrega directa en las instalaciones de los clientes.

é,CUél €S la apuesta de Moeve
para impulsar la descarbonizacion
del transporte terrestre por carre-
tera?

La descarbonizacion del transpor-

te profesional requiere soluciones
que puedan aplicarse desde hoy, sin
necesidad de grandes inversiones

ni cambios estructurales. Moeve
apuesta por el diésel renovable HVO
100 como alternativa real y escalable.
Actualmente producimos este bio-
combustible 2G en nuestro parque
energético La Rabida (Huelva) y para
garantizar el suministro a nuestros
clientes, estamos construyendo una
nueva planta de produccion que, con
una capacidad de produccion flexible
de 500.000 toneladas de HVO y SAF,
hara de nuestro complejo industrial
el mayor del sur de Europa para la
produccion de biocombustibles de
segunda generacién.

Ademas, hemos desarrollado una
red logistica que permite la entrega
directa en las instalaciones de nues-
tros clientes en cualquier punto de
Espafia, y seguimos ampliando los
puntos de repostaje en estaciones

Ruta del Transparte

de servicio de Moeve ubicadas en
corredores estratégicos. Cada pedi-
do de nuestro diésel renovable HVO
100 puede ir acompafiado de una
Declaracion de Sostenibilidad que
acredita la reduccion de emisiones,
su origen y trazabilidad. Con esta
apuesta, buscamos facilitar una
transicion energética accesible, in-
mediata y certificable para el trans-
porte por carretera.

Hasta un 90% menos de CO2

$Qué ventajas aporta en términos
medioambientales la utilizacion
del HVO?

El diésel renovable HVO 100 de Moe-
ve es un biocombustible de segunda
generacion que se produce a partir
de residuos organicos como aceites
usados y desechos agricolas, lo que
impulsa la economia circular.

A lo largo de todo su ciclo de vida,
puede reducir hasta un 90% las
emisiones de CO, respecto al diésel
convencional y puede utilizarse en
los motores diésel actuales sin ne-
cesidad de modificar flotas ni in-
fraestructuras. Se elabora mediante
hidrogenacién, un proceso que
mejora la calidad del combustible y
elimina impurezas.

&Qué grado de penetracion tie-
ne en la actualidad el HVO en el
transporte profesional y cual es la
prevision de crecimiento?

El uso del HVO esta creciendo
impulsado por el compromiso

de nuestros distintos clientes en
avanzar en la descarbonizacion de
su actividad. Ademas, la legislacion
europea incrementara progresiva-
mente los objetivos de descarboni-

“Cada pedido de nuestro diésel renovable HVO
100 puede iracompanado de una Declaracién

de Sostenibilidad que acredita la reduccién

de emisiones, su origeny trazabilidad”


https://www.moeve.es/es/empresa/biocombustibles/hvo

zacion, favoreciendo el uso de biocar-
burantes, que juegan un papel clave
en sectores donde la electrificacion
es mas compleja, como el transporte
pesado, aéreo y maritimo, por lo que
cada vez mas empresas apuestan por
el HVYO como alternativa.

SOLUCION INMEDIATA,
SENCILLAY EFICAZ

éCuales son las claves para au-
mentar el interés de los transpor-
tistas profesionales en el uso de
HVO?

La clave estd en mostrar que es una
solucion inmediata, sencilla, eficaz
y que reduce significativamente

las emisiones de CO,. No requiere
inversiones en nuevas flotas ni en
infraestructuras, es compatible con
los motores diésel actuales y ademas
nuestro diésel renovable HVO 100
mejora el rendimiento del motor al
acumularse menos suciedad en él
respecto al diésel convencional.

Es una oportunidad también para
ofrecer a sus clientes un servicio con
menor huella de carbono, algo cada
vez mas valorado y solicitado. Para
conseguirlo, es fundamental tanto
avanzar en incentivos fiscales que

lo hagan mas competitivo frente al
diésel convencional como impulsar
campafias de divulgacion.

¢Existe disponibilidad suficiente
para abastecer de HVO al trans-
porte por carretera?

Si, Moeve esta trabajando activa-
mente para garantizar la disponibili-
dad del diésel renovable HVO 100 en
todo el territorio nacional. Seguimos
aumentando la oferta en estaciones
de servicio de Moeve ubicadas en
corredores logisticos estratégicos, y
ofrecemos entrega directa en las ins-
talaciones de nuestros clientes.

¢El desarrollo del HVO puede su-
poner un freno a la electrificacién
o pueden avanzar de forma parale-
la ambas tecnologias?

En Moeve creemos firmemente en
un futuro multienergia. La electrifi-

A indice

moeve

ELHVO COMO COMBUSTIBLE
ESTRATEGICO

éPodria tomar la Administracion alguna decision para
impulsar el uso de HVO en el transporte profesional
frente al gaséleo convencional? La Administracion juega
un papel clave en el establecimiento de un marco regula-
torio claro y estable. Por ejemplo, reconociendo el HVO
como biocombustible estratégico, lo que permitiria aplicar
medidas de apoyo como cuotas obligatorias de uso o
ventajas fiscales. Tambien seria importante impulsar in-
centivos como desgravaciones o exenciones del impuesto
al CO,. Todo ello contribuiria a acelerar la adopcion del
HVO en el transporte profesional.

Finalmente, las administraciones publicas tienen un
instrumento muy potente para impulsar la demanday el
uso del HVO a través de la compra publica verde, cuando
introducen los combustibles renovables, como el HVO,
como una de las opciones para cumplir con objetivos de
descarbonizacion en servicios publicos, como calderas o
generadores eléctricos que usen gasoleo o servicios de
limpiezay transporte interurbano, que permiten alcanzar
la neutralidad climatica sin necesidad de modificar los
motores de los vehiculos prestando el servicio.

cacion es clave para el transporte
ligero, pero los biocombustibles
como el diésel renovable HVO 100
son esenciales para descarbonizar
sectores como el transporte pesado,
aéreo o maritimo. Ambas tecnologias,

@ MAS INFORMACION

sumadas a otras, como el hidrége-
no verde y sus derivados, pueden
avanzar en paralelo, complementan-
dose para alcanzar los objetivos de
descarbonizacion marcados por la
Unién Europea. i

R www.moeve.es/es/empresa/biocombustibles/hvo
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TransfFollow

DE PIONEROS DEL eCMR A CREADORES DE UN ECOSISTEMA COMPLETO

DIGITALIZACION: HACIA UN FUTURO
MAS INTELIGENTE Y CONFORME
CON LA NORMATIVA

El sector del transporte y la logistica

experimenta una profunda transformacion.

Impulsada por la innovacion tecnoldgica,
las exigencias medioambientales y la
evolucion de la legislacion, la digitalizacion
ya no es una ambicion futura, sino una
necesidad actual. Las empresas que se
adaptan rapidamente a este cambio no
solo son mas resilientes, sino que también
estan mejor posicionadas para satisfacer
las demandas de un mercado en constante
evolucion.

Ley de Movilidad Sostenible de Espaiiay
modificacion del RD 284/2021, Reglamento
eFTl y Protocolo Adicional eCMR

La Ley de Movilidad Sostenible busca remodelar
laforma en que las personas y las mercancias se
desplazan por el pals y sitla la sostenibilidad, la
digitalizacion y la equidad social en el centro de la
politica de movilidad.

En el ransporte de mercancias, la ley se ajusta
ainiciativas europea como el Reglamento sobre
la informacion electrdnica en el transporte de
mercancias (eFTl), que entrara en vigor en julio de
2027y que obliga a todos los Estados miembros
de la UE a aceptar datos electrénicos sobre el
transporte de mercancias a través de plataformas
certificadas, sustituyendo la documentacion en
papel en todos los modos de transporte.

Ruta del Transparte
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MAS ALLA DE LA
DIGITALIZACION

TransFollow apoya la digitalizacién de todas las
operaciones de transporte:

@ Digitalizacion de documentos y gestion del ciclo de
vida: creacion, intercambio, firma y archivo total-
mente digitales de la documentacion de transpor-
te: garantiza precision, cumplimiento y eficiencia
en todo el proceso de transporte.

@ Visibilidad en tiempo real: acceso instantaneo a
los datos, el estado y la documentacion del trans-
porte, lo que permite a todas las partes interesa-
das mantenerse informadas y reaccionar rapida-
mente ante cambios o interrupciones.

@ Gestion de misiones de transporte: coordinay
supervisa las operaciones de transporte de forma
fluida, desde la planificacion hasta el envio y la
ejecucion de la misién, con flujos de trabajo
integrados.

@® Empoderamiento de los conductores: equipar a los
conductores con una aplicaciéon movil intuitiva,
TransFollow Drive, o permitirles utilizar su aplica-
cion de mensajeria favorita para gestionar docu-
mentos, compartir datos de transporte, capturar
firmas y comunicar actualizaciones, reduce la
carga administrativa y aumenta la productividad.

30 segundos frente a 10 minutos

menos tiempo para recoger las firmas de los
documentos por parte de los conductores

A indice
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50 %

de ahorro de costes
gracias a la digitalizacion
de la documentacion de
transporte

75%

de aumento en la eficiencia
del manejo de documentos

Se trabaja también en la modifica-
cion del Real Decreto 284/2021, en
el que se especifica la obligacién del
documento de control en formato
electronico. Y se menciona la susti-
tucion de este por la carta de porte
electrénica o eCMR. Un total de 38
paises ya han ratificado el Protoco-
lo Adicional al Convenio CMR, que
permite el uso de cartas de porte
electrénicas (eCMR).

Tradicionalmente, la documentacion
de transporte se ha basado en gran
medida en procesos en papel, que re-
quieren mucho tiempo, son propen-
sos a errores y limitan la visibilidad y
la colaboracion en la cadena de sumi-
nistro. Los documentos de transporte
digitales ofrecen una alternativa mas
agil, ya que permiten el acceso en
tiempo real a los datos de transporte,
reducen los gastos administrativos y
mejoran la trazabilidad.

Enfoque holistico

de la digitalizacion

TransFollow es una plataforma dise-
fada especificamente para abordar
estos retos. Proporciona un entorno
interoperable y conforme a la legisla-
cion para la gestion de documentos
de transporte electronicos y datos

de transporte. Permite tanto a los
transportistas como a los expedi-
dores gestionar todo el ciclo de vida
de los documentos de transporte,
incluido el eCMR, que sustituye la tra-
dicional carta de porte en papel por
una versién digital segura a la que se
puede accedery actualizar en tiempo
real siguiendo los pasos de la mision
de transporte.

TrﬂnsFO"OW‘®

Messenger

TransFoIIow0®

Drive

Hacia el futuro

Con la Ley de Movilidad Sostenible, el
Reglamento eFTly las normas digita-
les mas amplias sobre el transporte
de mercancias, las empresas deberan
demostrar que cumplen los requisi-
tos de documentacion electronica. La
adopcion temprana de plataformas
como TransFollow no solo garantiza la
preparacion, sino que también ofrece
beneficios operativos inmediatos.

“Ladigitalizacién no se limita a la tec-
nologia, sino que consiste en crear sis-
temas de transporte mas inteligentes,
mas conectados y mas sostenibles. Al
adoptar las herramientas digitales hoy
en dia, las empresas pueden reducir
su impacto medioambiental, mejorar
la calidad del servicio y adelantar-

se a los cambios normativos”, afirma
Hans Lip, director de operaciones de
TransFollow. I

MAS INFORMACION

TransFollow -

—

TRANSFOLLOW
MESSENGER
REVOLUCIONA
LA ADOPCION
DIGITAL

@ Los conductores pueden reci-

bir asignaciones y compartir
documentos de transporte
utilizando aplicaciones cono-
cidas como WhatsApp, Viber
o Telegram, sin instalar nin-
guna aplicacién adicional.
Con un flujo de trabajo senci-
llo y guiado, pueden empezar
a trabajar al instante sin ne-
cesidad de formacion. Los
mensajes se traducen auto-
maticamente, lo que garanti-
za la claridad para los equi-
pos internacionales.

@ Los conductores disponen de

un canal seguro para recibir
actualizaciones, conocer el
estado de las entregas y re-
solver rapidamente cualquier
problema. Las oficinas admi-
nistrativas se benefician de
la visibilidad en tiempo real,
respuestas mas rapidas y do-
cumentacién centralizada.

@ Integrado con la plataforma

TransFollow, Messenger
mantiene todas las comuni-
caciones trazables y contex-
tuales, lo que reduce los re-
trasos y los malentendidos.
Agiliza la colaboracion entre
los equipos de campo y de
oficina, ahorra tiempo y au-
menta la fiabilidad en toda la
cadena de suministro.

% www.transfollow.org/es/ <, +34 630104812

% info@transfollow.org
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RECAMBIOS INDUSTRIA

GARMO, EMBLEMA DE L

LES
RVI

EN CASTILLA-LA MANC

HA

Socio desde hace casi 20 aios del grupo de distribucion, su fuerza reside
en el servicio, la profesionalidad y el conocimiento de todas las familias

de producto para el camion.

El recambio multimarca
para camion en Castilla-La Mancha
tiene en Recambios Industriales
Garmo una referencia indiscuti-

ble entre los talleres especialistas
de vehiculo industrial y las flotas de
transporte de esta comunidad au-
ténoma. Por conocimiento de pro-
ducto, experiencia (26 afios desde su
fundacion) y, sobre todo, por su nivel
de servicio y profesionalidad.

La empresa es, ademas, socio de
URVI desde hace 18 afios y mo-
tor de expansion en la region para
Truckline, la marca de recambios
propia del grupo especialista en VI,
y de URVI Services, su proyecto de
red de talleres, que aglutina ya a
casi medio centenar de asociados.

Ruta del Transparte

Angel Garcia y Manuel Moreno (las
iniciales de sus respectivos ape-
llidos revelan la razon del nombre
de Garmo en la sociedad), fueron
los dos socios fundadores de la
empresa, en octubre del afio 1999. Y
hoy siguen al frente del negocio para
continuar dando servicio a los clien-
tes de localidades situadas de las
provincias de Albacete, Ciudad Real,
Cuencay Toledo (toda la comunidad
autonoma excepto Guadalajara).

La actual y extensa cobertura geo-
grafica de Recambios Industriales
Garmo se explica por su ubicacion,
en el centro de Castilla-La Mancha.
Con su sede en Quintanar de la Or-
den (Toledo) y un punto de venta en
Toledo capital, sus rutas de reparto

atraviesan alcanzan localidades cer-
canas de las provincias limitrofes
de Albacete, Ciudad Real y Cuenca.

Vinculacion con URVI

La relacion de la empresa distribui-
dora con URVI tuvo unos inicios muy
vinculados a las necesidades de Re-
cambios Industriales Garmo para
acceder a nuevos proveedores, al
tratarse todavia de una empresa de
pequefias dimensiones. Lo recuer-
da Manuel Moreno: “No teniamos co-
bertura en muchos proveedores que
no nos abrian cuenta y dependia-
mos de mayoristas y otros recambis-
tas de mas tamafio. URVI nos abrio
muchas puertas entre los fabrican-
tes y mejores margenes. Fue un salto
cualitativo para empezar a crecery
ya en aquella época empezamos a
contar con dos comerciales”.

Asentada esa vinculacion con URVI,
Garmo Recambios Industriales
constituye también en su zona de
influencia un pilar para la expan-
sion de Truckline, que “nos permite
tener una alternativa de productos
de reconocida calidad concentrada
y unida bajo una marca propia, que
amplia nuestra oferta y soluciones
para nuestros clientes”, sefiala Ma-
nuel Moreno.

Los dos socios de la empresa acu-
mulan una extensa relacion con el
mundo del recambio para el vehi-
culo industrial. Antes de poner en
marcha Garmo Recambios Indus-


https://urvi.es/
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EL CATALOGO TRUCKLINE,
YA DISPONIBLE ON LINE

@ Truckline es la marca propia de recambios de URVI para ve-
hiculos industriales. Especializada en camiones, autobuses y
semirremolques, ofrece mas de 2.900 referencias. Sus pro-

X N ductos abarcan frenos, suspension, refrigeracion, filtros,

; ' iluminacién y carroceria, entre otros.

@ Todas las piezas cuentan con calidad OEM, fabricados por
proveedores de primer equipo, garantizando fiabilidad y
competitividad. Su éxito se basa en el equilibrio entre el
producto y el precio, un elemento diferenciador en el merca-
do de Espainay Portugal.

@ El catalogo de Truckline ya esta disponible dentro de la web
del Grupo URVI: urvi.es, urviservices.es y truckline.es

Portada del catalogo de Truckline,

Tmcl:Exnlr!):
la marca propia de URVI.

triales, trabajaron juntos en el de-
partamento de Recambios del con-
cesionario de Renault Vehiculos In-
dustriales en Quintanar de la Orden.
Y al marchase, consideraron como

primera opcion montar un taller.
Pero fue una tienda de recambios
su decision definitiva.

En esta localidad toledana, cuentan
en la actualidad con 1.000 metros
cuadrados de instalaciones, con una
ampliacién prevista de otros 500
metros cuadrados. Y su sucursal

en Toledo, con tres alturas, aporta
otros 600 m? para almaceén.

Manuel Moreno, gerente de Recambios Industriales

El servicio por bandera ) R
Garmo, en el almacén de la empresa distribuidora.

Entre sus dos puntos de venta su-
man ademas dieciséis furgonetas

de reparto. “El servicio es nues-
tra bandera, junto con la profesio-
nalidad y el conocimiento experto
de nuestro equipo”, asegura Manuel
Moreno. Ademas, la distribucién de
todas las familias de producto es
otra fortaleza de la compafiia aso-
ciada a URVI. “Las distancias de las
rutas, al ser un territorio muy ex-
tenso y con poblaciones muy dis-
persas, y las prisas de los clientes
son los principales retos que nos
plantea nuestra actividad”.

La continuidad de la empresa pasa
por la segunda generacion, los hijos
de sus fundadores, tres de los cuales
ya estan trabajando en Recambios
Industriales Garmo. “A mi siempre
me ha gustado la automocion. Esa
segunda generacion es un aliciente
que nos impulsa a seguir y acome-
ter nuevos proyectos”, dice Manuel
Moreno, quien tiene claro que lo que
mas valoran los clientes de su com-
pafiia es el servicio. “Posiblemen-

te no seamos lo mas baratos, pero

en servicio es mas dificil compe-
tir con nosotros. Y también es muy
bien valorado tener profesionales
que entiendan lo que les piden y les

aconsejen con rigor y conocimiento.

Confian en nosotros”. i

@ MAS INFORMACION

R www.urvi.es
¢, Tel.: 608 096 880

info@urvi.es
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rutadeltransporte.com RUTA

DEL TRANSPORTE

PRO 2025
Q‘F%HX:‘\EPDRTE LA GRAN BASE DE

DATOS DEL TRANSPORTE

\/Ranking 3.400 Empresas
de Transporte con ventas + 1,4 M. €

»/TOP 350 Concesionarios de VI
| ~/TOP 200 de Talleres multimarca de VI

Con datos de ventas y resultado 2023.
Los registros incluyen direccién completa,
teléfono y maximo directivo

/Parque de Vly comerciales,
por provincias y mas
de 8K. poblaciones

PENDRIVE

RADIOGR jfrawsn
DELTRANSP‘ PEARL

0S Y TENDEN SILVER

VENTAY POSVE

Pendrive
BBDD Excel

ESTADISTICAS, RET
PARQUE,

+ Anuario en
papel

Precio sin suscripcion: 1.349 €

"SUSCRIPCION: 1.128 € & Renovacién anual: solo 471 €

(*) Suscripciones con domiciliaciéon bancaria.
4% de IVA no incluido

PROMOCION
ESPECIAL TUREGALO

al suscribirte
REGALO AURICULARES (Disponible hasta fin

inalambricos Sony WFXB700 de existencias)

True Wireless (Bluetooth,

Extra Bass, Micro para Llamadas
Manos Libres, 18h de bateria) Llama ahora

913 603173

administracion@infocap.es
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