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AndSoft

TODAS LAS EMPRESAS DE TRANSPORTE DE MERCANCIAS
BUSCAN MAS RENTABILIDAD EN SU OPERATIVA

HERRAMIENTAS PARA SUBIR EN
ELTOP500 DE TRANSPORTISTAS

Contar con un buen socio que ofrezca soluciones

de gestiodn, digitalizacion, fidelizacion, integracion y
sostenibilidad de ultima generacion y que ayude en su
puesta en marcha es clave para no quedarse atras.

AndSoft lieva desde 1998 ofrecien-
do e-TMS, la plataforma de Gestion de
Transporte 100% web nativa mas
completay especifica para transpor-
tistas y flotistas de toda Europa. El
secreto del éxito estd en la combina-
cion del acompafiamiento constante
al cliente, un apoyo incondicional al
equipo de trabajo, la constante
evolucion e incorporacion de nuevas
tecnologias y una transparencia
absoluta en los trabajos necesarios
para llegar a buen puerto. Las
tendencias en los ultimos afios en el
transporte por carretera pasan por:

+ Incrementar la comunicacién inme-
diata con los conductores y
facilitarles su trabajo mas alla de la
pura conduccion, como AndSoft
hace con su aplicacion TrackAPP
integrada con e-TMS
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+ Reducir la huella de carbono tanto

en el transporte puro como en las
operativas que lo rodean: en
AndSoft aportan herramientas para
lograr reduccion de vacios, aplica-
cion de algoritmia para buscar los
recursos mas apropiados, minimizar
el uso de papel con documentacion
digital...

+ Integrar los cada vez mas numero-

sos programas que hay que usar:

telematicas, control towers, portales,

CAEs... e-TMS es una plataforma
web abierta y que sirve de hub

centralizador de todo lo que una
empresa de transporte necesita.
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- Acercarse y fidelizar a los clientes y
proveedores ofreciéndoles el
maximo de informacion y facilitan-
doles el acceso, como AndSoft hace
a través de portales especificos que
comparten la misma tecnologia y
datos que e-TMS.

+ Sumarse a las ultimas demandas
del sector en digitalizacion, como
las soluciones de AndSoft en
gestion del e-CMR, facturas electro-
nicas y certificaciones como SlI,
TicketBAl y las que estan por venir.

AndSoft cuenta con latecnologiay los
productos adecuados pararesponder a
todas esas tendencias. Pero lo mas
importante al elegir el proveedor
adecuado del programa que sera la
espina dorsal de su negocio es la
estabilidad, la cercania, la experienciay
laempatia. No todos los proveedores

Un TMS ha de ser una herramienta flexible,
que pueda incorporar las cosas que hacen Unica
a tu empresa, y una herramienta viva
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AndSoft

Transportation & Logistics Software

NOTODOS LOS TMS
SON IGUALES...

@ En los ultimos afios se ha vivido un
boom de nuevas soluciones TMS de
todo tipo, pero no todo TMS sirve para
todo tipo de transporte, ni esta pen-
sado para el mismo perfil de empresa.
De todos ellos.... ¢Cuantos estan mas
dirigidos a cargadores (shippers)?,
scuantos solo sirven para paqueteria
o ultima milla?, ¢cuantos solo ha-
cen carga completa?, ;Cuantos no
se adaptan a esa peculiaridad que te
hace diferente a tu competidor?

59% ® Un TMS ha de ser una herramienta
flexible, que pueda incorporar las co-
sas que hacen Unica a tu empresa, y
una herramienta viva, que pueda cre-
cer contigo de modo que, si cambias

TIPO DE TRANSPORTE FACTURACION NUMERO DE S
POR CLIENTE (FTL, DE NUESTROS USUARIOS POR la telematica, incorporas una nueva
LTL, Paqueteria, etc) CLIENTES CLIENTE division, un cliente te pide una nueva
1 tipo: 13% <25 me:17% <75 usuarios: 58% integracion, hay un cambio legislativo,
2 tipos: 14% 25 m€ a 100 m€: 72% 75 a 200 usuarios: 30% L cla firallufirll
3 0 maés tipos: 73% 100 m€: 11% > 200 usuarios: 12% el TMS puedainctuirto.

...NITODOS LOS
PROVEEDORES QUE LOS
SUMINISTRAN TAMPOCO

® Un TMS es un producto que, si es el
adecuado y crece con el negocio del
cliente, estara funcionando al menos
entre seis y ocho afios y lo normal es
que sean mas de 12. ;Qué significa
UTILIZADO EN MAS DE eso? Qu(.e la empresa que Fiesarrolla,
adapta, instalay personaliza tu TMS
1 .ooo SED Es ha de conocer tanto el sector como tu
e negocio en particular, las tendencias
en 18 PAISES del mercado informatico y del trans-
porte, en Espafay en otros paises.

de TMS cuentan con el historico de capaz de eliminar las tareas repetiti- mayor productividad y eficiencia,

exitos, las garantias de respuesta, el vasy sin valor afiadido que se realizan permitiendo un incremento acorde en

equipo humano (en cantidad y hoy en diaen laempresay que la facturacion y/o unareduccion en costes

experiencia) y la especializacion en algoritmia automatice el mayor que pagara con creces haber elegido al

transporte de mercancias que numero de procesos posible. Una partner adecuado. “En AndSoft estare-

AndSoft ofrece. eleccion adecuaday unainversion mos encantados de ayudarle a crecer”,
suficiente asegurard que retorne en destacan desde laempresa.ll

Como se recupera actualmente la
inversion realizada en un TMS

Un TMS actualya no tiene puesto el
foco Unicamente en gestionar los
procesos habituales de una empresa

© MAS INFORMACION

R www.andsoft.es X correo info@andsoft.com

de transporte. La clave para amortizar MADRID. Zurbano, 45-12 28010 - Madrid - & +(34) 911853 129
lainversion e incrementar el margen BARCELONA. World Trade Center - Muelle de Barcelona,
delnegocio esta en que el TMS sea Ed. Sur, 22 Planta - 08039 - Barcelona - & +(34) 933 443 343
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BYD
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AVANZADA GAMA 100% ELECTRICA PARA TRANSFORMAR

EL SECTOR ESPANOL DE VEHICULOS COMERCIALES

BYD, LIDER GLOBAL EN ,
VEHICULOS DE NUEVA ENERGIA

BYD (Build Your Dreams), el principal fabricante
mundial de vehiculos de nueva energia y baterias
eléctricas, esta preparado para revolucionar el
mercado espaiol con el lanzamiento de su nueva
gama de vehiculos comerciales 100% eléctricos.
Esta linea inicial incluye cuatro modelos: la
furgoneta eléctrica BYD EVALI 3.5/4.25T, el camion
BYD ETMG6 7.5T, el camidén pesado BYD ETH8 18T y
la tractora de terminal eléctrica BYD EYT 2.0.

Disenados para cubrir un am- vacion para mejorar la calidad de

plio abanico de necesidades -des-
de las entregas de ultima milla hasta
la logistica en almacén y areas por-
tuarias-, estos vehiculos combinan
eficiencia, bajo coste total de pro-
piedad (TCO), altos estandares de
seguridad y una vida util prolongada.
Todos los modelos han sido concebi-
dos para ofrecer soluciones de trans-
porte de vanguardia a clientes euro-
peos y cuentan con una garantia de
hasta ocho afios en sus baterias.

Recursos globales

sin precedentes

Desde su fundacién en febre-

ro de 1995, BYD se ha consolidado
como una empresa de alta tecno-
logia comprometida con la inno-
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vida. Con mas de 120.000 ingenie-
ros, BYD posee el mayor equipo de
I+D del mundo. Ademas, es el Unico
fabricante automotriz que produce

internamente sus baterias, moto-
res y sistemas de control. Todos los
componentes, tanto de hardware
como de software, estan disefiados
para ofrecer productos mejores,
eficientes y sostenibles, ensambla-
dos en su automatizada planta de
vehiculos comerciales en Huaian,
China.

Comprometidos con

el cliente espaiiol

Con mas de 20 afios de presencia
en Europa, BYD continla expandien-
do rapidamente su oferta de mode-
los y presencia en nuevos mercados,
siendo Espafia un pais clave en su
estrategia. Tras la exitosa introduc-


https://bydtrucks.com/

cion de su gama de turismos eléctri-
cos en 2023, la marca lanza ahora su
division de vehiculos comerciales.

La compafiia ha consolidado un s6-
lido equipo local y estéa en proce-
so de cerrar acuerdos estratégicos

con importantes actores del sector,

gue se anunciaran proximamen-
te. Esta linea inicial es solo el co-
mienzo de una historia de éxito con
los clientes espafioles, quienes po-
dran esperar mas novedades y lan-
zamientos durante el proximo afio
para completar la gama. BYD ya
cuenta con centros logisticos de re-
cambios en los Paises Bajos y Espa-
Aa, que responden eficazmente a
las exigencias de sus clientes mas
demandantes en Europa. il

DISENO ADAPTADO A EUROPA

BYD EVALI 3.5/4.25T eVan: furgoneta de gran
capacidad disponible en versiones de carga y doble cabina,
con un volumen Utilde 17,9 m®y una carga util de hasta
1450 kg. Admite carga rapida de hasta 188 kW, logrando un
80% de bateria en tan solo 30 minutos, ideal para flotas con
alta rotacion.

BYD ETMG6 7.5T eTruck: camion de segmento mediano
con probada fiabilidad, operando en Europa desde hace
cuatro afios con mas de 1,4 millones de kildmetros
recorridos por una sola flota. Ofrece una autonomia de 200
km con carga completay carga rapida en 1 hora (20-100%).
También permite carga AC. Ha demostrado ser altamente
eficaz en la reduccion del TCO para clientes europeos.

BYD ETH8 18T eTruck: con una capacidad neta de
carga entre 9.750 y 9.950 kg, ofrece una autonomia de
hasta 250 km. Su bateria puede recargarse del 20% al 100%
en solo dos horas. Su maniobrabilidad y funcionamiento
silencioso lo hacen ideal para logistica urbanay recogida de
residuos.

BYD EYT 2.0 tractora de terminal eléctrica:
incorpora tecnologia de nueva generacion que optimiza
rendimiento, eficienciay agilidad. Dispone de dos opciones
de bateria (150 y 216 kWh) y con su motor de 260 kW
dispone de una capacidad maxima de arrastre (GCWR) de
hasta 85 toneladas. Ofrece hasta 16 horas de operacion
continuay carga rapida del 20 al 80% en una hora.

Todos los modelos estan equipados con las reconocidas
baterfas de BYD, basadas en quimicas LFP (fosfato de hierro
y litio), que ofrecen durabilidad, seguridad y alta densidad
energética. Esta bateria ha superado pruebas rigurosas
como el test de perforacion, considerado uno de los mas
exigentes de la industria.

Ademas, la arquitectura del eje motriz eléctrico (E-axle) y el
innovador controlador 5 en 1 de BYD (que integra la unidad
de control del motor, la distribucion de potencia, el conver-
tidor DC-DC, el controlador de direccién y el compresor de
aire) proporcionan maxima eficiencia, rendimiento y facili-
dad de mantenimiento.

PRUEBAS DE CONDUCCION EN ESPANA

@ Tras multiples pruebas exitosas en Europa, varios clientes
espafioles estan listos para poner a prueba la nueva gama de

@ MAS INFORMACION

Para concertar una prueba de conducciény
descubrir cémo los vehiculos comerciales

vehiculos comerciales de BYD. Las demostraciones comenzaran
a mediados de julio e incluiran una unidad del eVALI, una tractora
de terminal, un rigido 18T y dos camiones ETM6 7.5T -uno con
carroceria frigorifica y otro tipo furgdn seco-.

de BYD pueden reducir significativamente
el coste total de propiedad de vuestra flota,
contactara:

" Inigo.gilebyd.com

Ruta del Transparte
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Carrier Transicold

TRANSINTERCANO INTEGRA DIEZ UNIDADES CARRIER

VECTOR HE 17 DE NUEVA GENERACION

CARRIER, TECNOLOGIA
INNOVADORA,
EFICIENTE Y FIABLE

El balance de la apuesta de Transintercano por la
tecnologia de Carrier Transicold a través del equipo
Vector HE 17 no puede ser mas positivo. Maxima
eficiencia y fiabilidad, junto con una reduccion del
consumo de combustible y un bajo nivel de ruido
aparecen como las credenciales mas destacadas tras la
puesta en servicio en condiciones de exigencia maxima.

Desde mayo de 2024 Tran-
sintercano S.L.U. ha integrado en su
flota diez unidades de referencia
Vector® HE 17 de nueva generacion
de Carrier Transicold. Esta innovado-
ra tecnologia ha permitido a esta re-
levante empresa de transportes con
sede central en la localidad alme-
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riense de Antas reducir significati-
vamente su consumo de combus-
tible, al tiempo que ha aumentado
la eficienciay fiabilidad de su servi-
cio de transporte refrigerado.

Para Juan Antonio Cano, fundador
y CEO de Transintercano S.L.U., la

A indice

eleccion del Vector HE 17 responde

a motivos ciertamente obvios: “Tan
pronto como se puso en servicio, No-
tamos mejoras significativas: me-
nor consumo de combustible, fun-
cionamiento mas silencioso y fiabili-
dad ejemplar. Nuestros conductores
aprecian especialmente el bajo nivel
de ruido, lo que hace que las entre-
gas sean mas comodas”.

Y es que gracias a su tecnologia
E-Drive™ 100% eléctricay a su com-
presor de velocidad variable, el equi-
po Vector HE 17 de Carrier permite
una reduccion del 25% en el consu-
mo de combustible en comparacion
con el modelo Vector 1550.

Estos ahorros, ademas, forman par-
te del enfoque eco-responsable de
la compafiia de transportes destina-
do a optimizar el rendimiento de su
flota. Ademas, la capacidad frigorifi-
ca del Vector HE 17 garantiza un con-
trol preciso de la temperatura duran-


https://www.carrier.com/truck-trailer/es/es/

te todo el viaje, asegurando la frescura
de los alimentos que se transportan, ya
sean frutas, verduras o productos con-
gelados. Estas entregas cubren toda

la region desde el sur de Espafia has-
ta los Paises Bajos, Bélgica, Alemaniay
Francia.

Solucion telematica Lynx Fleet

Al mismo tiempo, hay que tener en
cuenta que las empresas de transpor-
te que opten por la tecnologia Carrier
cuenta con la posibilidad de benefi-
ciarse de la solucion telematica Lynx™
Fleet de Carrier Transicold, que pue-
de transformar la gestion de la flota de
remolques de la compafiia.

Lynx Fleet de Carrier es un avanzado
sistema que sistema puede localizar
vehiculos, monitorizar las temperatu-
ras de forma continuay recibir alertas
en caso de anomalias, reforzando asi
la capacidad de respuestay la calidad
del servicio. Esta mayor transparencia
inspira una mayor confianza entre los
clientes, que se benefician de un se-
guimiento riguroso de sus entregas.

Por ultimo, Transintercano S.L.U. ha
suscrito el contrato de servicio BlUE-
dge™ de Carrier Transicold, que com-
plementa la garantia original de las
unidades Vector HE 17. “Esto nos per-
mite centrarnos plenamente en nues-
tro negocio principal, con mayor tran-
quilidad y garantia de continuidad del
servicio para nuestros clientes”, con-
cluye Juan Antonio Cano.

Versatilidad total

El modelo Vector HE 17 ofrece una
versatilidad total para todas las aplica-
ciones de trailer y una potencia de re-
frigeracion superior a 16 kW, asi como

REDUCCION DE CONSUMO
DE HASTA UN 25%

@® Mediante la integracion de la avanzada tecnologia del inverter con
la probada arquitectura totalmente eléctrica E-Drive, el Vector HE
17 establece un nuevo punto de referencia en cuanto a Coste Total
de Propiedad (TCO) y rendimiento en su categoria. La nueva ma-
quina ofrece una excelente capacidad de refrigeracion, reduce el
consumo de combustible hasta un 25% y disminuye las emisiones
sonoras en 6 dB, para una reduccién superior al 50% en la percep-
cién del sonido en comparacion con el Vector 1550.

@ “El Vector HE 17 se posiciona como una solucion versatil, que se
adapta perfectamente al transporte de larga distanciay las entre-
gas urbanas, proporcionando a nuestros clientes acceso a una
solucidn de trailer mas eficiente y sostenible”, explica Victor Cal-
vo, vicepresidente y director general de International Truck & Trai-

ler de Carrier Transicold.

Tan pronto como se

puUSO en servicio,
notamos mejoras
significativas: menor
consumo de combustible,
funcionamiento mas
silencioso y fiabilidad
ejemplar

Juan Antonio Cano,
fundadory CEO de Transintercano

una reduccion significativa del con-
sumo de combustible y de los nive-
les de ruido.

El sistema del nuevo equipo Vector
HE 17 incorpora la tecnologia E-Dri-
ve de Carrier Transicold, una tecno-
logia clave de la empresa que se ha
venido mejorando constantemente

@ MAS INFORMACION

desde el afio 1999 y que ha revolucio-
nado de forma evidente el segmen-
to de los semirremolques al eliminar
la necesidad de las transmisiones
mecanicas que se encuentran en
los sistemas frigorificos accionados
por correa y convertir de este modo
la potencia del motor en electricidad
para el funcionamiento del equipo. I

www.carrier.com/truck-trailer/es/es/

X @SmartColdChain / in Carrier Transicold Truck Trailer Refrigeration

Ruta del Transparte


https://www.carrier.com/truck-trailer/es/es/

78

Comprum

COMPRUM, LA CENTRAL
De COMPRAS QUE OPTIMIZA
LA GESTION DEL TRANSPORTE

En un sector tan exigente como es el del transporte y la logistica, la eficienciay la
capacidad de adaptacidon marcan la diferencia. Comprum se ha consolidado como la
central de compras especializada en este ambito, reuniendo a empresas de transporte
que buscan ganar fuerza a través de la colaboracion, la compra colectiva y la gestion
centralizada de servicios y productos criticos para el sector.

Desde su nacimiento en 2016,
Comprum ha unido a 30 empresas
de transporte que operan bajo mas
de 80 CIFs, formando una red cola-
borativa que no deja de crecer. Estas
son las empresas asociadas: Almira-
mar, Anrutrans, Cajebel, Calsina Ca-
rré, Cotimen, Ficaltrans, Frigovanfer,
Joman, Login, Mariné, Mobel Linea,
Nou Transport, Ondara, Operador Lo-
gistico Benavent, Piriexpress, Ramon
Vilella, RB Logistics, Robles Trans-
port, ROR Operador Logistico, Saga-
lés, TAE Transports, Teisa, Grupo TGF,
Trading Sureste, Transports Argelich,
Transportes Martin Pina, Transports
Salva, Transports Simon, Tresserras,
Trota.
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TLM Seleccion
y Formacion,
consultora
especializada en
RRHH, formacion
y seleccion de
talento, con
experiencia en
la incorporacion
de conductores
profesionales a
nivel nacional e
internacional.

A lo largo de estos afios, Comprum ha ampliado su propuesta
de valor incorporando proyectos complementarios al grupo:

Goodwork, distribuidora de vestuario
laboral, EPIs, sefializacién vial e industrial
y mobiliario urbano.

Brokkom, correduria de seguros
centrada en ofrecer soluciones adaptadas
al sector transporte.

Viservi, empresa experta en la
distribucion de recambios y piezas
para vehiculos industriales.

A indice
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La Central de Compras cuenta con
unainfraestructura compartida de
mas de 660.000 m? de campas,
180.000 m2 de almacenesy 20.000
m? de talleres, este volumen da ac-
ceso a acuerdos estratégicos como
combustible, neumaticos, mante-
nimiento, seguros, AdBlue, peajes,
vestuario laboral, recambios y otros
servicios esenciales para la actividad
diaria de cualquier operador. Ade-
mas, permite acceder a condiciones
preferentes en la adquisicion de
vehiculos industriales nuevos nego-
ciando directamente con fabrican-
tesy colaborando con concesiona-
rios oficiales.

Lacomprade tractorasy vehiculos
representa uno de los ejes principa-
les del modelo Comprum. Gracias
aacuerdos con marcas de referen-
cia, las empresas asociadas pue-
den reducir de forma significativa
los costes de renovacion de flota,
acceder a ofertas cerradas y condi-
ciones de financiaciéon optimizadas,
asi como a configuraciones técnicas
adaptadas a cada operativa. Actual-
mente, Comprum cuenta con una
flota conjunta que supera los 10.000
vehiculos.

Uno de los principales valores
diferenciales de Comprum es su
capacidad para reducir los costes
operativos sin que las empresas
pierdan su autonomia, benefician-
dose del poder de negociacién de un
grupo que actla con vision de escala

ELV CONGRESO COMPRUM REUNIRA
AL SECTOR DEL TRANSPORTE EN
ZARAGOZA EL 25 DE NOVIEMBRE

® Comprum, celebrara el proximo 25 de noviembre en Zaragoza
la quinta edicidn de su congreso anual, una cita clave para las em-
presas de transporte que apuestan por la colaboracién como via
para mejorar su competitividad.

@® ELV Congreso Comprum reunird a empresas de transporte y

de logistica, proveedores estratégicos y profesionales del sector
con el objetivo de compartir experiencias, analizar retos comunes
y explorar nuevas oportunidades de crecimiento. Sera, ademas,
una oportunidad para conocer de primera mano las novedades del
grupo Comprum, que en el ultimo afio ha continuado creciendo en
volumen de asociados, acuerdos clave y servicios ofrecidos.

® La edicion de 2024 reunio a mas de 130 asistentes y este afio se
espera superar esa cifra en una jornada que combinara ponencias,
casos reales y espacios de networking entre empresas de trans-
porte y partners especializados.

® El evento estara abierto a todas aquellas empresas que deseen
conocer de cerca el modelo de Comprum y estar al dia de las ulti-
mas tendencias del sector. Para solicitar asistencia, solo es nece-
sario contactar directamente con el equipo de Comprum.

y profesionalizacion. Central de Compras apuesta por

la digitalizacién como via de trans-
formacion. La extranet para socios

y proveedores permite consultar
acuerdos, ofertas, acceder a conteni-
do exclusivo y mucho mas, facilitan-

do una operativa mas agily transpa-

Ecosistema de empresas

con vision de futuro

Pero Comprum no solo es una es-
tructura de ahorro. Es, sobre todo,
un ecosistema de empresas que
comparten una vision de futuro:
ser mas competitivas, sostenibles y
resilientes en un entorno cada vez
mas complejo. La mision es clara:
proporcionar a los socios las he-
rramientas necesarias para crecer,
profesionalizar su gestion y adap-
tarse a los desafios del mercado.

© MAS INFORMACION
k comprum.es °
. 617436039
RRSS: iN

rente. Comprum se ha consolidado
como la central de compras de refe-
rencia en el sector del transportey la
logistica en Espafia, y continla cre-
ciendo para ofrecer mas valor a quie-
nes apuestan por un modelo de ges-
tion mas competitivo y eficiente. i

< info@comprum.cc
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DIESSA
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DIESSA, 6@ ANOS DE INNOVACION
Y LIDERAZGO EN EL REPUESTO DE
CALIDAD EQUIVALENTE AL ORIGINAL

La compaiia madrilena DIESSA ha sabido crecer a lo
largo de los afios para posicionarse como una de las
empresas de referencia en repuesto alternativo de
calidad equivalente al original de vehiculo industrial
(camion, remolques y autobuses).

Pocas son las empresas
que llegan a cumplir 60 afios de vida
y, aungue 60 es solo un numero,
DIESSA lo celebra con la legitimidad
que la historia les ha dado, porque

si ha llegado a este punto es porque
ha sabido transformarse. Y esto es
un motivo de compromiso para los
proximos afios: situar la mirada en el
futuro aprendiendo con optimismo
del pasado.

El origen de DIESSA fue la mecanica

delvehiculo industrial, pero a lo lar-
go de estos afios se han desplega-

Ruta del Transporte

do hacia la carroceriay partes visibles
delvehiculo industrial. Hoy Diessa es
una empresa de carroceria volcada
en el progreso y la innovacion, tecno-
légicamente desarrollada, con pasos
muy avanzados hacia su digitalizacion
e informatizacion, centrada en los
clientes y firmemente convencida de
afrontar lo que esta por llegar tanto
en carroceria como en las partes visi-
bles del vehiculo industrial.

En un mundo en el que todo se ha
vuelto muy exigente, su mision es
obligada: dar lo mejor de si mismos,

con las personasy los clientes como
elemento central. Porque nada de lo
hechoy lo que esta por hacer hubiese
sido posible sin el esfuerzo, la entrega
y el compromiso de cada uno de los
equipos que componen DIESSA.

Actualmente, DIESSA ha trasladado
su centro logistico digitalizado me-
diante un acuerdo con Maersk a unas
instalaciones de mas de 6.000 m? en
las que se estan moviendo 360.000
unidades de productoy 6.000 refe-
rencias de carroceria, iluminacion y
espejos. Son numeros crecen cada
afio: de hecho la estrategia de co-
mercializacion de DIESSA abarcaya a
clientes de Europa, Ameérica, Africay
Oriente Medio. En tiempo real se hace
una gestion informatizada de cada
pedido que entra con un tiempo de
respuesta minimo. Este hecho, junto
con una perfecta integracion informa-
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ECONOMIA CIRCULAR,
RESPONSABILIDAD SOCIAL
Y SOSTENIBILIDAD

Para DIESSA tiene especial interés su pleno apoyo a la eco-
nomia circular y las buenas practicas en sostenibilidad y
responsabilidad social. Por ejemplo, sus instalaciones lo-
gisticas cuentan con paneles solares que permiten un au-
toabastecimiento energético préximo al 100% y embalajes
de carton totalmente reciclables.

Ademas, desde hace mas de cuatro afios, la compafiia pro-
mociona el trabajo remoto donde se auna el ahorro en hue-
lla de carbono con el fomento de la conciliacion laboral de
sus trabajadores. Y el nivel de digitalizacion con el que
cuenta DIESSA permite una completa gestion en remoto de
los equipos comerciales, de atencion al cliente, logisticos y
administrativos.

Actualmente se vive una revolucién del sector de la auto-
mocién, donde nuevas tecnologias estan irrumpiendo y
DIESSA ha puesto el foco en el futuro. Es el caso de la inclu-
sion de la electrdnica en las piezas (ya presentes en su
portfolio), hacia el vehiculo conectado, y donde la empresa
esta trabajando codo con codo con los principales fabri-
cantes para estar preparados para su comercializacion.

DIESSA se ha convertido por méritos propios en uno de los
referentes del sector, haciéndose un hueco en el mercado
internacionaly participando de manera global en todos los
aspectos del negocio, asi como en las relaciones institucio-

nales, para poder ofrecer a los clientes una alternativa de
calidad, acorde con los nuevos modelos y tendencias del
mercado, y con una vocacion de servicio hacia el cliente
que les ha convertido en la marca que hoy es.

DIESSA ofrece un
producto que supone
una alternativa real
y eficaz al producto
original

tica con las empresas de transpor-
te, permite dar respuesta en 24 horas
a los pedidos que reciben, e incluso
en volumenes grandes al resto del
mundo.

Por tanto, la primera milla B2C, la
media milla B2B y la ultima milla B2C
son ambitos que estan totalmente
controlados. Este proceso ha signi-
ficado la practica digitalizacion de la
compafifa, asf como la inclusion de
nuevos procesos informaticos don-
de las compras, gestion de pedidos,
sostenibilidad, trazabilidad y atencion

al cliente se han maximizado para
poder ofrecer un servicio de excelen-
cia. Actualmente el 90% de los pro-
cedimientos son digitales contando
con un importante soporte tecnolo-
gico para acometer las comprasy los
cientos de pedidos diarios.

Crecimiento del 70%

DIESSA hoy es una empresa mas
grande tras registrar un crecimiento
del 70% en los ultimos cinco afios, di-
gitalizada e informatizada, y con una
reputacion solvente en el mercado
nacional e internacional. Su éxito esta
marcado por un equipo de la mas alta
cualificacion profesional y compro-
metido con una fabricacion de alta

MAS INFORMACION.
DIESSA. X

calidad, por lo que ofrece un produc-
to que supone una alternativa real y
eficaz al producto original.

Sus piezas de carroceria estan certi-
ficadas, y las piezas de ilumina-

cion y espejos con certificacion CE y
E-Mark. Y ofrece una excelente dura-
bilidad y compatibilidad electromag-
nética a un precio competitivo. Esto
es fruto de su plena implicacion en
los procesos productivos, de la se-
leccion de los mejores fabricantes

y proveedores internacionales y de
pruebasy test de calidad que garan-
tizan de forma permanente el cum-
plimento de todas las normativas in-
ternacionales. il

™ info@diessa.es & (+34) 916 347 655
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Fagor Electronica

25 ANOS CONECTANDO EL PRESENTE CON EL FUTURO DEL TRANSPORTE

SMART DATA SERVICES,
EL NEGOCIO DE TELEMATICA
DE FAGOR ELECTRONICA

En 2025, Fagor Electréonica-Smart Data Services alcanza Business Intelligence que permite
un hito importante: 25 afios dedicados a impulsar la maximizar el negocio de fabrican-
evolucion del sector del transporte y la logistica. Durante tes, concesionarios de vehiculos,

. ha d llad luci L& empresas de renting y leasing y
este tiempo ha desarrollado 59 uciones tecno. oglc.as.para que ofrece un servicio avanzado
que las empresas puedan gestionar su operativa diaria, de gestion de flotas a sus clientes.
mejorar sus procesos y aprovechar el poder de los datos

para la toma de decisiones inteligentes. Juntas, estas soluciones han posi-

cionado a la compafiia como refe-
rentes del sector de la telematica.

La tecnologia de Fagor Electro- real, personalizacion total y una Mas de 1.500 clientes confian en la
nica conecta vehiculos y personas, vision global de toda la operativa firma, como Nacex, XPO, Monbus,
ayudando a las organizaciones a de la flota. Lodisna, Hino y San José Lépez,
ser mas eficientes, seguras y sos- + SmartData Car, una solucion de entre otros.

tenibles. Su propuesta se sostiene

sobre dos pilares clave: . .
Ya se esta trabajando en una nueva version de la

+ FlotasNet® unaplataformaweb ¢4 cion FlotasNet®, una plataforma que marcara

para la gestion inteligente de flo-
tas, que ofrece control en tiempo un antesy un después en la gestiéon de flotas
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En Fagor Electrénica-
Smart Data Services
estamos listos para
seguir construyendo

el futuro del transporte
inteligente”

Smart Data Services ofrece una
solucion integral desde una unica
plataforma, que centraliza y poten-
cia toda la operativa de empresas
de transporte y logistica. Todo esta
pensado para fomentar una gestion
agil, segura y eficiente, basada en
datos reales y orientada a resulta-
dos tangibles.

Uno de sus principales valores es
ayudar a sus clientes a controlar

y reducir sus costes operativos.
“Gracias a nuestros informes y
alertas personalizables, los clien-
tes pueden detectar ineficiencias,
optimizar rutas, mejorar habitos de
conduccion y tomar decisiones que
impactan positivamente en su ren-
tabilidad”, detallan.

Ademas, ya se esta trabajando en
una nueva version de la solucion
FlotasNet®, una plataforma que
marcara un antes y un después en
la gestion de flotas. EL objetivo es
ofrecer una experiencia mas intui-

Smart Data Services

FAGOR 5

25 ANOS DE EVOLUCION,
TECNOLOGIA Y COMPROMISO

® Este afio, en Fagor Electronica - Smart Data Services se celebra
un hito muy especial: jsu 252 aniversario!

@ Hace un cuarto de siglo la empresa inicio este viaje con unavi-
sion clara: aportar soluciones de gestion de flotas innovadorasy
de alta calidad a sus clientes en el mundo de la telematica. Hoy,
mira hacia atras con orgullo para celebrar todo lo conseguido: los
logros alcanzados, las relaciones construidas y el impacto gene-
rado en el sector.

® Desde el primer dia, trabajaron con un objetivo: ofrecer servicios
que no solo respondan a las necesidades del momento, sino que
anticipen los retos del mafiana. Este enfoque les ha permitido
mantenerse siempre a la vanguardia, en un entorno tecnolégico
que no deja de evolucionar.

® “A lo largo de estos 25 aflos hemos crecido como empresa, pero
sin perder de vista los valores que nos definen: compromiso con
la calidad, orientacion al cliente y pasién por lainnovacion. Somos
un equipo de casi 100 profesionales que gestionan 80.000 vehicu-
los y estamos presentes en siete paises a través de cinco filiales,
ofreciendo soluciones telematicas para el transporte, la logistica
y la automocion”, explican, para afiadir que “actualmente, mas de
1.500 clientes confian en nuestras dos propuestas de valor; Flo-
tasNet, nuestra plataforma para la gestion de flotas, y SmartData
Car, enfocada en la conectividad inteligente de vehiculos.

® “Queremos aprovechar este momento para dar las gracias a todos
nuestros colaboradores, clientes y partners. Su confianza ha sido
clave para llegar hasta aqui”, apuntan desde la compafiia: “En Fa-
gor Electronica - Smart Data Services, estamos listos para seguir
construyendo el futuro del transporte inteligente”.

tiva, visual y potente, que facilite

la toma de decisiones con mayor
agilidad y profundidad. Gracias a la
incorporacion de inteligencia arti-
ficial y herramientas BI, esta nueva
version permitird analizar compor-
tamientos, predecir patronesy en-
tender el rendimiento de cada vehi-
culo y conductor con una precision
sin precedentes.

@ MAS INFORMACION

“Miramos al futuro con la misma pa-
sion con la que empezamos este ca-
mino hace 25 afios. Seguimos com-
prometidos con la innovacion, la efi-
cienciay el crecimiento de nuestros
clientes. 25 afios nos han ensefiado
que la clave no esté solo en adaptar-
se al cambio, sino en liderarlo. Y en
Smart Data Services, estamos prepa-
rados para hacerlo”, destacan. il

FAGOR ELECTRONICA ESPANA (Smart Data Services)
Avda. de los Castros s/n, 39005, Santander, Cantabria

& +34 942291400 = comercialflotas@fagorelectronica.es

|3 www.fagorsmartdata.com
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NUEVA ETAPA COMO 50CI0
ESTRATEGICO DE LA GESTION
INTEGRAL DE FLOTAS EN IBERIA

Gesinflot by TDI inicia una nueva etapa de la mano
de Daniel Andreu, su recién nombrado director
general, marcando el punto de inflexion definitivo
en su transformacion de proveedor de dispositivos
telematicos a socio estratégico de la gestion

integral de flotas.

Con mas de dos décadas de
experiencia en automocion y tecno-
logia, Daniel Andreu asume el timoén
con la mision de consolidar una pla-
taforma abierta, integrable y orien-
tada al dato, capaz de anticipar las
necesidades de un sector en pleno
cambio.

Hacia una plataforma SaaS

abierta e integrable

Desde sus origenes, Gesinflot ofrecia
hardware de localizacion GPSy moni-
torizacion de consumos, tacografoy
tiempos de conduccién. Hoy esa ca-
pacidad se hareinventado en una ar-
quitectura SaaS modular, construida
sobre microservicios y APIs abiertas
que permiten conectar de forma nati-
va con ERPs, TMS y sistemas OEM.

Ruta del Transporte

Cada cliente elige los mddulos que ne-
cesita -desde geocercas y tracking en
tiempo real hasta analisis predictivo-,
garantizando un despliegue agily un
retorno de inversion inmediato. “Nues-
traambicion es transformar la tecno-
logia de flotas en una plataforma de
referencia en Iberia, apostando por la
interoperabilidad, la inteligencia opera-
tivay la cercaniareal al cliente”, afirma
Daniel Andreu.

Fortalecimiento del equipo directivo
Para afrontar este ambicioso plan de
crecimiento en el mercado ibérico, Ge-
sinflot by TDI refuerza su consejo de
direccion con dos pilares clave:

e Raul Carceles, CPO/CTO, suma mas
de 18 afios liderando la evolucion

CINCO
PALANCAS DE
INNOVACION

1. Integraciones OEM nativas:
Conectores certificados con
fabricantes de vehiculos para
telemetria “de fabrica” (estado
de bateria, ADAS, consumos),
sin dispositivos adicionales.

2. Electrificacion del transpor-
te: Modulos para flotas elec-
tricas que monitorizan estado
de carga, consumo energético,
optimizan recargas y predicen
autonomia segun temperatu-
ray peso.

3. Termografia 2.0: Camaras tér-
micas y algoritmos de vision en
tiempo real que detectan pun-
tos calientes o fugas de frio y
generan alertas predictivas.

4. Certificaciones de emisiones
de CO,: Calculo de huella de
carbono por trayecto y repor-
tes automaticos para acceder
a sellos de eficiencia energeti-
ca e incentivos verdes.

5. Plataforma Gesinflot GO: App
movily web con notificaciones
instantaneas, checklists digi-
tales de mantenimiento, envio
de tareas de ruta, firmas elec-
tronicas y mapas con termo-
grafias en tiempo real.

técnica de Gesinflot. Su profun-
do conocimiento del producto y su
vision de futuro han sido determi-
nantes para disefiar la nueva ar-
quitectura cloud-nativa y la estra-
tegia de microservicios.

e | uis Garcia, director financiero
(CFO), vela por el soporte econo-
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mico y el control riguroso que ase-
guren el crecimiento sostenible

de la empresa. Bajo su liderazgo,
se optimizan los procesos presu-
puestarios, se fortalece la rentabi-
lidad de cada proyecto y se garan-
tiza la solidez financiera necesaria
para afianzar la posicién de Gesin-
flot en Iberia.

Especializacion en cadena

de frio y seguridad certificada

La especializacion de Gesinflot en
cadena de frio y seguridad certifica-
da sigue siendo su gran diferencial.
Sus dispositivos integran sensores
de temperatura, humedady apertu-
ra de puertas con precision legal (Cla-
se 0,5), conforme a UNE 12830:2019 y
ATP,y emiten alertas en tiempo real
ante cualquier desviacion térmica.
Para sectores criticos -farmacia, ali-
mentacion perecedera o flores- este
control exhaustivo garantiza mante-
nimiento de la calidad y cumplimien-
to normativo.

En materia de seguridad, los equi-
pos incluyen tecnologia anti-mani-
pulacién y cifrado de datos, homo-
logada bajo los estandares TAPA TSR
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“Nuestro compromiso
estd con las flotas que
trabajan cada dia en
carretera... queremos
estar donde estan
nuestros clientesy
crecer con ellos”

Daniel Andreu, director Gesinflot

Nivel 1y 2. Con bloqueo remoto de
frenos, sensores de intrusion y cone-
xion a centrales de alarma, Gesinflot
ofrece proteccién continua frente a
sabotajes y robos, dando a transpor-
tistas y aseguradoras la confianza
necesaria para gestionar cargas de
alto valor.

Extension de la red de
mantenimiento y soporte

Como objetivo prioritario, Gesinflot
by TDI ha ampliado su red de man-
tenimiento y soporte en Iberia me-

@ MAS INFORMACION

Daniel Andreu, director

HACIALAFLOTA
CONECTADA
DELFUTURO

Gesinflot ha pasado por su
propia travesia en el desierto,
pero ahora estd en una posi-
cién séliday preparada para
afianzarse como empresa de
referencia en el sector en Ibe-
ria. La combinacion de una
plataforma SaaS interopera-
ble, un equipo directivo refor-
zado y un ecosistema de
alianzas con OEMs, proveedo-
res loT y aseguradoras, junto
con nuestro objetivo de am-
pliar de forma continua la red
de mantenimiento y servicio,
define el nuevo posiciona-
miento de Gesinflot by TDI en
el mercado ibérico. Con Daniel
Andreu al frente, respaldado
por Raul Carcelesy Luis Gar-
cia, la compafiia esta prepara-
da paraacompafar a las flo-
tas convencionales y eléctri-
cas en su camino hacia opera-
ciones mas eficientes, seguras
y sostenibles.

diante un acuerdo con FirstStop,
ofreciendo a sus clientes asistencia
técnica y reparaciones en un ma-
yor numero de puntos justo donde
lo requieran. Esta alianza refuerza
su compromiso con tiempos de res-
puesta minimos y continuidad ope-
rativa.

Agradecimiento al equipo Gesinflot
Detras de estos avances esta el es-
fuerzo diario de todo el equipo Ges-
inflot: desarrollo, soporte, comercial,
operaciones y finanzas. Su constante
luchay entrega en el servicio al clien-
te han hecho posible esta transfor-
macion. Gracias a su dedicacion, la
compafifa no solo innova tecnolégi-
camente, sino que Mmantiene un vin-
culo cercanoy responsable con cada
cliente.l

www.gesinflot.com 68567 6577
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JALTEST TELEMATICS:

TECNOLOGIA INTELIGENTE PARA
FLOTAS EFICIENTES Y GENERADORAS
DE AHORRO ENERGETICO

La solucion integral de gestion de flotas de Jaltest La transicién energética no es
Telematics permite reducir el consumo de combustible solo una responsabilidad colectiva,

. . P . . . sino también una oportunidad para
y anticiparse a averias gracias a la diagnosis remota, el

L. .. L. L, las empresas del transporte. En este
mantenimiento predictivo y el analisis de conduccion nuevo escenario, donde IR

eficiente, sentando las bases para acceder a los cados de Ahorro Energético (CAES)

Certificados de Ahorro Energético (CAEs). se posicionan como un incentivo
clave para quienes apuestan por la
eficiencia, soluciones como Jaltest
Telematics se convierten en aliadas
estratéegicas.

Con un enfoque que combina tecno-
logia de vanguardia, analisis de datos
e inteligencia artificial, Jaltest Tele-

matics ofrece una plataforma integral
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_
MONETIZACION
DEL AHORRO
ENERGETICO
GRACIAS A LOS
CAES

® Todo este ecosistema tecnolo6-
gico tiene un efecto directo en
la posibilidad de obtener Cer-
tificados de Ahorro Energéti-
co (CAESs). Al reducir de forma
demostrable el consumo
energético, las flotas que inte-
gran Jaltest Telematics estan
en condiciones de generar
CAEs y comercializarlos en el
nuevo sistema impulsado por
el Ministerio para la Transicion
Ecolégicay Reto Demografico.
Esto supone una via de retor-
no econdémico adicional a
través de un mercado regula-
do, convirtiendo la inversion
en tecnologia en un beneficio
tangible.

@® En resumen, Jaltest Telema-
tics no es solo una herramien-
ta para gestionar flotas: es un
socio tecnologico que ayuda a
las empresas a ahorrar, anti-
ciparse y, ahora también, a
generar valor energético. La
eficienciaya no es solo opera-
tiva: es también estratégicay
econdmica. Y el futuro del
transporte pasa, sin duda, por
soluciones como esta.

@ MAS INFORMACION

de gestion de flotas que permite re-
ducir el consumo de combustible, an-
ticipar averias y optimizar la operacion
diaria del vehiculo. Y lo hace desde
tres pilares fundamentales: conduc-
cion eficiente, mantenimiento pre-
dictivo y diagnosis remota avanzada.

Conduccion eficiente: implicar al
conductor en la eficiencia

Uno de los grandes activos de Jaltest
Telematics es su modulo de eco-dri-
ving, que transforma los habitos de
conduccion en datos accionables.
Este sistema analiza el comporta-
miento de cada conductor en relacion
con elvehiculo, la cargay el itinerario.
A partir de ahi, establecer ranking de
conductores objetivos que ayudan a
mejorar el desempefio de cada con-
ductor. Ademas, propone mejoras
que permiten ir mas allg, asignando
el vehiculo mas eficiente a cada ruta.

Esta herramienta convierte la eficien-
cia en un proceso colectivo, donde el
conductor participa activamente en la
mejora de la sostenibilidad de la flo-
ta. El resultado: menos combustible,
menos emisiones y mas rentabilidad.

Mantenimiento predictivo:
anticiparse a los problemas

El segundo pilar lo conforma un avan-
zado sistema de mantenimiento pre-

e jaltest

TELEMATICS

Uno de los grandes
activos de Jaltest
Telematics es su
modulo de eco-driving,
que es la clave parala
mejora continua de los
habitos de conduccién

dictivo, basado en modelos de apren-
dizaje automatico que analizan millo-
nes de datos procedentes del propio
vehiculo. Gracias a esta capacidad, el
sistema es capaz de anticipar averias
antes de que ocurran, lo que evitain-
terrupciones costosas y reduce la ne-
cesidad de reparaciones urgentes.

Ademas, esta estrategia optimiza el
ciclo de vida de los componentes y
planifica mantenimientos solo cuan-
do son necesarios, lo que evita con-
sumos excesivos derivados de un
mal estado técnico (por ejemplo,
filtros de aire obstruidos o sistemas
anticontaminacion ineficientes).

Diagnosis remota avanzada:
intervenir sin necesidad de
asistencia en carretera

Eltercer elemento diferenciador es
la diagnosis remota avanzada, que
permite acceder en tiempo real a
los datos de las unidades de control
electronico del vehiculo. Esto hace
posible no solo detectar errores con
antelacion, sino también intervenir a
distancia, por ejemplo, regenerando
filtros o reseteando sistemas sin ne-
cesidad de asistencias en carretera.

La capacidad de minimizar el tiempo
de inactividad tiene un impacto di-
recto en la disponibilidad de laflotay
en la reduccién del consumo innece-
sario de combustible debido a fallos
técnicos. i

R jaltest.com/telematics/ & +34926589670 = jaltest-telematics@jaltest.com
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TRANSFORMACION PROFUNDA PENSADA PARA ESTAR MAS CERCA DEL CLIENTE

MOEVE PRO: EL ALIADO DEL
TRANSPORTISTA PROFESIONAL

En un sector donde el tiempo es oro y cada parada cuenta, los transportistas
profesionales necesitan mucho mas que combustible. Necesitan confianza,
eficiencia y servicios que se adapten a su ritmo. Con ese espiritu llega Moeve.

Se trata de un cambio de nombre
gue va mucho mas alla de una reno-
vacion estética: representa unatrans
formacién profunda pensada para
estar mas cerca del cliente.

Red dedicada y parkings vigilados
Actualmente, Moeve truck es la red
de estaciones de servicio con espa-
cios especializados para el transpor-
te profesional, ubicados estratégica-
mente en los principales corredores

Ruta del Transporte

logisticos de la peninsula. En las
estaciones de Moeve Truck no solo
se reposta; se descansa, se gestiona
el viaje y se mira hacia el futuro de la
movilidad.

Con Truck Village, Moeve ha creado
auténticos espacios de descanso

y bienestar para el transportista.
Duchas, zonas de restauracion, areas
de descanso seguras women friendly
y servicios disefiados para recuperar

energias con todas las comodidades.
Ya cuenta con tres ubicaciones en
Getafe y Meco (Madrid) y Villanue-
va de Gallego (Zaragoza). A esto se

Con Truck Village,
Moeve ha creado
auténticos espacios de
descansoy bienestar
para el transportista


https://www.moeve.es/es/autonomos-y-flotas/moeve-pro

suman los parkings vigilados, situados
en puntos clave de lared de transpor-

te, que ofrecen seguridad tanto para el
conductor como para la carga.

Estos servicios no solo hacen mas
comodo el dia a dia del transportista,
sino que ayudan a cumplir con los
tiempos de descanso reglamentarios
de forma segura y eficiente.

Medios de pago

Para facilitar la operativa diaria, Moeve
ofrece tarjetas especificas para pro-
fesionales del transporte. Moeve pro
truck permite pagar combustible en
una amplia red nacional e interna-
cional, con importantes descuentos
y ventajas exclusivas. Pensada para
facilitar la gestion, esta tarjeta ofrece
facturacion simplificada, control de
CONSUMO y acceso a promociones
especiales.

Moeve Pro Truck
permite pagar
combustible en una
amplia red nacional

e internacional,

con importantes
descuentosy ventajas
exclusivas

“Somos la Unica compafiia que, apar-
te de los medios de pago en gasoily
peajesy recuperacion de IVA, ofrece-
mos Net Invoicing y Seguros, servicios
muy valorados entre nuestros clien-
tes”, destacan desde la empresa. “Esto
nos permite ofrecer una solucién per-
sonalizada para cualquier tipo de em-
presa sea cual sea el tipo o tamafio de
la flota, y operen a nivel local, nacional
o internacional’, sefialan. i

moeve pro

APP MIOEVE PRO

La digitalizacion es una aliada imprescindible en el trans-
porte profesional, y la App Moeve pro la pone al servicio de
sus clientes. Junto al area reservada, los usuarios pueden
gestionar facilmente sus medios de pago, consultar y des-
cargar todas sus facturas y acceder a un histérico comple-
to de transacciones, incluyendo compensaciones y peajes.

Moeve no solo responde a las necesidades actuales del
sector, sino que también lidera el camino hacia un trans-
porte mas sostenible.

Sabemos que la descarbonizacion del transporte pesado
requiere nuevas soluciones energéticas. Por ello, Moeve
apuesta por soluciones como diésel renovable (HVO100),
una alternativa de bajas emisiones producida a partir de
aceites usados de cocina.

El cambio de Cepsa a Moeve es un paso valiente hacia una
red mas especializada, modernay enfocada en el cliente
profesional. Mantenemos la experienciay la fiabilidad de
siempre, pero con una nueva identidad que pone en el
centro al transportista.

“Nuestro objetivo sigue siendo el mismo: facilitar tu trabajo
en la carretera, optimizar tus costes y ofrecerte siempre
un lugar donde repostar confianza’”, explican desde la em-
presa. Con tecnologia, cercaniay visién de futuro, Moeve
se convierte en un verdadero “compafiero de ruta” para
transportistas y empresas.

@ MAS INFORMACION

R www.moeve.es/es/autonomos-y-flotas/moeve-pro
, 917288801
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SAF-Holland
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SAF-HOLLAND

GROUP,

"CONSTRUYENDO
EL FUTURO"

El uso de ejes de remolque electrificados es cada vez mas ecologico”, afirma Olaf Drewes,
mas importante para el transporte de bajas emisiones, director de Innovacion del Grupo

como los semirremolques frigorificos y las aplicaciones
urbanas. La Vehicle Energy Consumption Calculation

SAF-Holland.

Eleje de remolque SAF TRAKr utiliza

Tool (Vecto) y otras normativas legales impulsan la el frenado regenerativo para redu-
innovacion para las tecnologias eléctricas: mas de 50 cir las emisiones y el consumo de
zonas de emisiones cero estan previstas en Europa en combustible de toda la combinacion

un futuro préximo, entre ellas Berlin, Paris y Londres.

El novedoso desarrollo SAF
TRAKT (eje eléctrico), recupera la
energia cinéticay la transforma
para ser utilizada posteriormente,
por ejemplo, en el equipo frigorifico
del semirremolque. Los principales
ambitos de aplicacion son los semi-
rremolques frigorificos o los chasis
portacontenedores para contene-
dores refrigerados, los camiones
cisterna para alimentos, los remol-
ques silo, los pisos moviles o los ve-
hiculos plataforma con grua.

Ofrece una reduccion de peso del
37% Yy unareduccion de la huella de
carbono del 30%. Para los conduc-
tores, el funcionamiento puramente
eléctrico de la unidad de refrigera-
cion supone un apreciable confort
afladido, ya que estan expuestos

a emisiones de ruido significativa-
mente menores. Los ejes eléctricos
también responden a la tendencia
de laindustria hacia un “transporte

Ruta del Transporte

tractor-remolque. Para ello, la unidad
generadora de alto voltaje situada en
el centro convierte la energia cinéti-
cadelremolque en energia eléctri-
ca. La energia generada se almace-
na en una bateria de iones de litio vy,
a continuacion, se utiliza para hacer
funcionar las unidades eléctricas del
remolque, como las unidades de re-
frigeracion o las bombas, Unicamen-
te con electricidad.

Los principales ambitos de aplica-
cion son los semirremolques frigo-
rificos o los chasis portacontenedo-

SAF TIREPILOT1.0

El sistema SAF Tire Pilot 1.Q es una evolucion del sistema de control de
presion (Tire Pilot), adaptado a la nueva normativa europea. Controla la
presion de los neumaticos del remolque y si la presiéon cae por debajo
delvalor establecido el sistema la rellena automaticamente. Incluso si la
perdida de aire es elevada se notifica al conductor. Ventajas:

® Mayor seguridad.
@ Reduccion del coste total de la gestion del remolque.
@ Reduccion del consumo de combustible.

@ Mayor vida util de los neumaticos.


https://safholland.com/es/en/
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EB+4.0,NOSOLO
UNA NUEVA GENERACION

El nuevo sistema de control del freno del re-
molque EB+ 4.0 de Haldex no es solamente una
nueva generacion de este tipo de dispositivos.
“Es mucho mas que eso, aporta mayor flexibili-
dad para su remolque”, explican desde el fabri-
cante.Y es que a través de la gestién electrénica
ofrece el control del freno de estacionamiento,
permite a los clientes un nuevo enfoque mo-
dular de las especificaciones y un software de
aplicacion personalizable.

CARACTERISTICAS PRINCIPALES DEL EB+ 4.0

Disefiado como sistema
multivoltaje para cubrir
aplicaciones con sistemas
de 12 y de 24 voltios.

familias de productos: EBS, ABS con control

Permite configuraciones
de hasta 8S/4M para
trenes de carreteray

aplicaciones especiales.

Sirve de plataforma global para diferentes

de estabilidad y ABS convencional para
remolques.

El software de

aplicaciones es

independiente
del software principal
de control de frenos.

El solenoide de anulacion
suspende la aplicacion
del freno de emergencia
con aviso al conductory
comunicacion CAN funcional.

Permite liberar el freno
de estacionamiento
solo en condiciones
de seguridad (Safe

Parking+).

Permite la utilizacion
del remolque de
forma remota cuando
esta conectado a una
telematica.

Diseifio modular

El novedoso desarrollo SAF TRAKTr (eje eléctrico),

recupera la energia cinéticay la transforma para

ser utilizada posteriormente, por ejemplo, en el
equipo frigorifico del semirremolque

res para contenedores refrigerados,
los camiones cisterna para alimen-
tos, los remolques silo, los pisos
moviles o los vehiculos plataforma
con grua.

Facil mantenimiento

La estrategia de funcionamien-

to y los componentes individuales
del SAF TRAKr estan perfectamen-
te coordinados para garantizar la
maxima flexibilidad y facilidad de
mantenimiento. Numerosos com-
ponentes estan integrados de forma
fija en el eje eléctrico, lo que per-
mite a los fabricantes de remolques
instalar o reequipar el SAF TRAKr
con poco esfuerzo utilizando inter-
faces estandar.

El mantenimiento también es senci-
lloy rentable, ya que para desmontar
los extremos de rueday las ruedas
no es necesario desmontar la caja
de cambios central con el generador
embridado ni otros componentes de
altatension. Las piezas de desgas-
te, como las pastillas o los discos

de freno, son idénticas a los compo-
nentes de los ejes SAF-Holland no
electrificados.

@ MAS INFORMACION
SAF-Holland Esparia

R www.safholland.es

EL SAF TRAKr utiliza un modulo gene-
rador de alto voltaje para el frenado
regenerativo eléctrico, con una po-
tenciamaximade 17 kW. El eje esta
disefiado para cargas por eje de nue-
ve a diez toneladas y se ofrece como
variante refrigerada por agua o por
aire. Esta disponible con diferen-

tes frenos de disco para neumati-
cos sencillos de 19,5"y 22,5" y para el
sistema de suspension SAF INTRA. EL
generador funciona independiente-
mente de la cabeza tractora mien-
tras el vehiculo esta en movimiento
y se apaga durante el frenado ABS o
en eventos de control de la dinamica
delvehiculo con el fin de garantizar la
estabilidad de la conduccion.

Direcciéon: CamiRal, 1, e, 08170 Montornés del Vallés, Barcelona

L 938468111
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Sampa
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SOSTENIBILIDAD Y DIVERSIDAD
COMO PILARES

Sampa, lider mundial en fabricacion de piezas para
vehiculos industriales, lleva a cabo cuantiosas
iniciativas medioambientales, al tiempo que gana
premios y refuerza sus plantas de produccién para
abastecer al mercado del recambio.

La fuerza viene de la sostenibili-
dady lainclusion. Ese es el leit motiv
de Sampa, lider mundial en fabrica-
cion de piezas para vehiculo indus-
trial, cuyo compromiso con un futuro
mas verde se refleja en sus ambicio-
sas iniciativas medioambientales:

- Preparados para el 55 (Fit for 55):
se ha unido a lainiciativa de la UE
para reducir las emisiones en un
55% para 2030, en linea con los es-
fuerzos globales de sostenibilidad.

- Modelo Cero Residuos: implemen-
tacion de estrategias de reduccion
de residuos en todas las operacio-
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nes para promover la responsabili-
dad ambiental.

- Transformacion ecolégica: adop-

tar métodos de produccion ecolo-
gicos y reducir su huella de carbono.

- Certificacion LEED: garantizar que

todas sus fabricas funcionen segin
normas medioambientales mas
estrictas para 2026.

- Normas de eficiencia energética:

obtencioén de la certificacion 1ISO
50001 para la gestion de la energia
y obtencion de la certificacion 1ISO
14064 para controlary reducir su
impacto medioambiental.

Pero, mas alla de la sostenibilidad, en
Sampa fomentan una fuerza laboral
inclusiva. “Reconocemos el papel
esencial de las mujeres en el éxito
empresarial y estamos aumentando
activamente la representacion feme-
nina en nuestra empresa. En 2023, el
24% de nuestra plantilla eran muje-
res, y nuestro objetivo es alcanzar el
34% para 2031. Para apoyar a nues-
tras empleadas, también estamos
desarrollando la guarderia Sampa,
situada dentro de Sampa Valley, para
ofrecer servicios de guarderia de alta
calidad y ayudar a las madres tra-
bajadoras a mantener un equilibrio
saludable entre la vida laboral y per-
sonal”, explican desde la empresa.

Construyendo el futuro

Centrados ya en el futuro, con pasién
por la innovacién, la fabricacion, la
sostenibilidad y la calidad como le-


https://www.sampa.com/es

mas, Sampa sigue apoyando a sus
clientes y comunidades con solu-
ciones que marcan la diferencia. Y a
medida que crezca, seguird traba-
jando con sus clientes, ofreciendo
soluciones practicas que generen

un impacto real, tanto en su negocio
como en toda la industria del vehicu-
lo comercial pesado.

Nueva fabrica de ejes

Por si fuera poco, Sampa ha anuns
ciado la futura apertura de su nueva
fabrica de ejes, que se pondra en
marcha a finales de 2025 con una
capacidad anual de 100.000 unida-
des. Esta instalacion de alta tecno-
logia de 4.000 metros cuadrados ya
esta produciendo su primer sistema
de suspension de eje completo mo-
delo CASA americano, estableciendo
un nuevo punto de referencia en du-
rabilidad y rendimiento.

Disefiados para ofrecer resistencia

y eficiencia, los sistemas completos
de eje y suspension de Sampa mini-
mizan el mantenimiento al tiempo
que maximizan la seguridad y la es-
tabilidad en todos los terrenos. “Con
una ingenieria innovadora, estamos
redefiniendo latecnologia de ejes
para los mercados estadounidense y
europeo”, aseguran desde Sampa.

Mediante la inversién en fabricacion
y disefio inteligente, Sampa sigue su-
perando los limites, ofreciendo solu-
ciones mas ligeras, resistentes y efi-
cientes para laindustria de las piezas
de recambio. i
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INNOVACION PREMIADA

@® Sampa no sélo cumple los estandares, sino que los esta-
blece. Hace unos afios, su quinta rueda fue finalista en la
categoria de vehiculos comerciales en Automechanika
Frankfurt. Con elinnovador Ajustador Automatico de Blo-
queo (ALA) y la monitorizacion mediante aplicacion movil,
su Quinta Rueda sigue liderando el camino de la ingenieria
creativa innovadora, ofreciendo una funcionalidad y una
experiencia de usuario inigualables.

@ Aprovechando este impulso, Sampa ha ganado dos presti-
giosos premios en Automechanika Frankfurt 2024 en las
categorias de “Vehiculos Comerciales” y “Premio Verde”,
incluido un premio especial del jurado. Estos galardones
reconocen su pionera tecnologia B.E.S.T. (Breaking Emis-
sion Storage Technology- Tecnologia de Almacenamiento
de Emisiones de Freno) para pinzas de freno, que combina
un rendimiento excepcional con un disefio sostenible y
respetuoso con el medio ambiente. En definitiva,

Sampa sigue innovando y avanzando tanto en
tecnologia como en sostenibilidad, estable-
ciendo nuevos puntos de referencia para

la industria.

@ MAS INFORMACION

Sampa Ibérica S.L.
Margarita Nelken, 16 DC2.
Poligono Industrial EL Tridngulo 28830 San Fernando de Henares (Madrid)

R www.sampa.com/es X sampa.iberica@sampa.com
&, 910884556/810510 728

o /SampaAutomotive in /Sampalberica
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SOR Ibérica
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INNOVACION, COMPROMISO
Y EXCELENCIA
EN MOVIMIENTO

La mision de la empresa es clara:
ofrecer soluciones de transporte
que combinen eficiencia, fiabilidad
y compromiso con la sociedad y el
medio ambiente. “Creemos que el
futuro del transporte a temperatura
controlada pasa por integrar
sostenibilidad y tecnologfa”, explica,
y para ello estéan trabajando para
que cada vehiculo frigorifico no sélo
sea sindnimo de eficiencia operativa,
sino también de bajo impacto
ambiental. “Por ello, seguimos,
constantemente, mejorando
nuestros procesos productivos,
adaptando nuestras instalacionesy
disefiando vehiculos que respeten
los estandares mas exigentes en
materia medioambiental’, afiade.
Ademas, los vehiculos fabricados y
comercializados por SOR IBERICA
tienen un marcado caracter de alta

resistencia y durabilidad a largo plazo

con las pruebas mas exigentes en
esfuerzo.

Ruta del Transporte

movimiento, hacia un
futuro mas eficiente,
sostenible y humano!

TECNOLOGIA EINNOVACION
AL SERVICIO DEL CLIENTE

® La innovacion forma parte delADN de SOR IBERICA. En SOR, cada
vehiculo frigorifico nace de un proceso de mejora continua, donde la
tecnologia no es un fin en si misma, sino una herramienta al servicio
del cliente. EL objetivo no es otro que crear vehiculos inteligentes,
eficientes y adaptados a los desafios del transporte moderno.

@ Para ello se incorporan soluciones técnicas avanzadas para
maximizar la eficiencia térmica, reducir el consumo energético y
facilitar la operativa diaria. Ademas, se adaptan las soluciones a las
particularidades de cada sectory de cada cliente. “Porque entendemos
que no hay dos rutas iguales, ni dos necesidades idénticas” apuntan.

@ Esta capacidad de adaptacion permite ofrecer una experiencia Unica
y un producto totalmente alineado con las expectativas del mercado.
“Innovamos para anticiparnos, para mejorar, y sobre todo, para ayudar
anuestros clientes a alcanzar el éxito”

“Nuestra vision es ser lideres, no
solo en cifras, sino en valores”,
apunta Moscoso. Y es por ello que
su objetivo es que cada cliente
que elige un vehiculo SOR sienta

jJuntos en


https://soriberica.com/
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VALORES FUNDAMENTALES
DE SORIBERICA

Creatividad,
que alimenta sus
soluciones a medida.

Transparencia,
como base de relaciones
honestas y duraderas.

Pasion,
la que les mueve cada
diay que se transmite
en cada detalle de sus
vehiculos.

Escucha activa,
porque sabemos que la
mejor innovacion surge
de entender a quienes

confian en la marca.

® Elequipo humano es el motor de la empresa. “Fomentamos
un ambiente de trabajo donde se valora la iniciativa, el
pensamiento libre y la participacién activa. Cada idea cuenta,
cadavoz se escucha. Creemos que cuando las personas se
sienten valoradas, los resultados se multiplican”.

® Laexcelenciano es un objetivo, es el estandar en SOR.
Desde el primer boceto de disefo hasta la entrega final, se
cuida cada detalle. “No nos basta con cumplir, buscamos
superar expectativas. En este camino, hemos aprendido que
la calidad no solo se mide en prestaciones técnicas, sino
también en la satisfaccion del cliente y en elimpacto positivo
que generamos en la sociedad”.

® También asumen con responsabilidad su huella ambiental.
Saben que cada paso cuentay por ello trabajan dia a dia para
hacer sus vehiculos mas sostenibles y sus operaciones mas
responsables. Desde el uso eficiente de recursos hasta la
mejora de procesos productivos, estan comprometidos
con un futuro mas verde.

® En resumen, en SOR IBERICA no fabrican vehiculos
frigorificos: crean soluciones para un mundo que se
mueve, evolucionay exige lo mejor. Gracias por ser
parte de este viaje.

que no adquiere solo un producto,
sino que forma parte de una
relacion basada en la confianza, la
innovacién y el apoyo mutuo. “En
SOR, acompafiamos a nuestros
clientes durante todo el ciclo de
vida del vehiculo, escuchando sus
necesidades y anticipandonos a los
retos del mercado”.

Compromiso con el planeta

La sostenibilidad es mas que una
meta para SOR IBERICA: es una
responsabilidad. En SOR IBERICA
trabajan activamente para reducir
su huella ambiental en cada fase
del proceso productivo. “Diseflamos

vehiculos mas ligeros, mas eficientes
y fabricados con materiales que
minimizan el impacto ecoldgico”.

No se trata solo de los vehiculos.
También se transforman las
instalaciones para incorporar
tecnologias mas limpias, optimizar
el uso de energia y reducir residuos.
La mejora continua es parte de

la identidad de la compafiia, y se

@ MAS INFORMACION

G0

Creemos que el futuro del
transporte a temperatura
controlada pasa por integrar
sostenibilidad y tecnologia”

Ximo Moscoso,

coordinador general de Ventas

aplica tanto dentro como fuera del
producto final.

“Sabemos que el transporte es clave

en la cadena de suministroy que

cada eleccioén técnica puede marcar
una diferencia en el medio ambiente”,
aseguran. “Por eso, elegimos avanzar

con paso firme hacia un futuro
mas responsable”, concluye Ximo
Moscoso. i

Ximo Moscoso. Coordinador general de Ventas

R www.soriberica.com
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Henry Trucks-URVI
"LA ALIANZA CON URVI
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NOS HACE MAS EFICIENTES®

Josep Albert, responsable de la distribucion de recambios

en Henry Trucks, describe la favorable evolucion de este
concesionario de Ford Trucks en Cataluiay valora muy

positivamente la alianza con URVI en términos de eficiencia
y de calidad, precio y disponibilidad.

&Cuando y como nace Henry
Trucks? Nace en 2019 y crece rapida-
mente en el sector del VI para conso-
lidarse como un actor clave en Cata-
lufia, ligado a la expansion de Ford
Trucks en Espafia. Desde el inicio, fue
uno de los concesionarios pioneros de
la marca, impulsando su desarrolloy
reconocimiento.

&Como ha sido su evolucion? La con-
solidacion llegd en entre 2020 y 2022,
para iniciar una expansion en 2023 en
Catalufia con centros en Barcelona,
Girona, Tarragonay Lleida. En 2024,
nuestro equipo de postventa recibid
un premio por su excelencia en servi-
cio y hoy somos un referente en trans-
porte industrial y socio clave de Ford
Trucks en Espafia.

éCual es la filosofia de trabajo?

Nos distingue una vocacion de servi-
cio y un enfoque familiar que acerca
la empresa al cliente. Nuestro éxito se
basa en solvencia técnica, confianza,
calidad y formacion continua. Busca-
mos mantener los vehiculos de nues-
tros clientes siempre operativos, evi-
tando paradas innecesarias y “com-
partiendo la carga” con ellos, como
dice Ford Trucks.

&Queé servicios ofrecen actual-
mente? Nuestro servicio integral
maximiza la rentabilidad y actividad de
los vehiculos industriales. Comercia-
lizamos toda la gama Ford Trucks con
asesoramiento personalizado y taller
especializado en Abrera. Realizamos
reparaciones multimarca, diagnosis
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La integracion en URVI
ha fortalecido nuestra
oferta en calidad,
precioy disponibilidad”

electronica, tacégrafos y ofrecemos

contratos flexibles de mantenimiento.

Brindamos asistencia 24/7, gestion de

garantias y soluciones de financiacion.

Henry Parts, aliado a URVI, garantiza
recambios OEM &giles y econémicos.

&Qué los diferencia de otros talle-
res o concesionarios de la zona?
Cercania, disponibilidad y calidad de
servicio. La integracion en URVI ha
fortalecido nuestra oferta en calidad,
precio y disponibilidad, mejorando
costes operativos y reduciendo pérdi-
das por falta de stock. Esta colabora-

cion aporta informacion valiosa, servi-
cios de valor afiadido y reduce riesgos.

&Qué motivoé a Henry Trucks a inte-
grarse en URVI? Buscabamos forta-
lecer calidad, precio y disponibilidad
en un mercado competitivo. La inte-
gracion ha sido exitosa, mejorando
costes operativos y optimizando la
disponibilidad de material.

&Qué beneficios estan obteniendo
de esta colaboraciéon? URVI nos
brinda informacion clave del mer-
cado, acceso a formacion, marke-
ting, mejores decisiones de compra
y actualizacion tecnologica. También
ayuda a reducir riesgos por fluctua-
ciones en precios y suministro.

£Qué valoran especialmente del
trabajo conjunto? Mejora nuestra
propuesta, permite respuestas mas
sélidas y variadas a clientes, y opti-
miza procesos reduciendo la carga
administrativa. Esta alianza nos hace
mas eficientes.

&Como ven la evolucion del mante-
nimiento y reparacion del VI? Sera
mas inteligente y agil, con vehiculos
que anticipan fallos para evitar para-
das costosas. Y sera fundamental cui-
dar el medio ambiente con repara-
ciones mas sostenibles, lo que hara
que el trabajo sea mas dinamicoy
preventivo. il

©) MAS INFORMACION
www.henrytrucks.es
WWW.urvi.es %
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